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En cumplimiento de lo emanado por ese Decanato,
prccedi a revisar el trabajo de Tesis del Bachiller Tyron Eduardo
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Comercio.
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INTRODUCCION

Desde los primeros tiempos en gue el hombre se convirtié én:
edentario, empezd a dedicarse a actividades productivas acordes ;
on los recursos provenientes del ‘territorio en. el cual se
sentaba; siendo 1la agricultura y la ganaderia domé&stica las gque
comaron el primer lugar en la larga 1lista de produccidn de
atisfactores, siguiéndole, probablemente, 1la metalurgia vy
osteriormente la industrializacidén, hasta 1llegar a nuestros
iempos en los cuales la produccién en masa predomina todo el
mbito de la actividad industrial y comercial.

La necesidad de obtener otros satisfactores, ademas de los
jue personalmente se producian, cred la necesidad del intercambio
le unos por ofros, originandose el trueque como primera forma de
.a compraventa; al proliferar ésta, el hombre cred una forma
:epresentativa de los bienes, mediante la cual ya no se
intercambian unos por otros sino gue se tasaban en unidades, de
:sa forma representativa -moneda- 1lo due dio origen a gue las
:ransacciones preliferaran de  manera superlativa y se
institucionalizara come un wedio para adgquirir bienes de
listinta naturaieza.

Con el nacimiento de la burguesia, se da un gran paso
2n la internacicnalizacién de las compraventas de. mercaderias,
va gue la principal actividad de ésta fué y serd el comercic en
tocdas sus gamas; llegdndose con el tiempo a la utilizacidn de
ciertas formalidades en las compraventas internacionales, asi

como a utilizar cilerta terminologia comercial especializada tante

1



‘para mediocs de transporte, formas de pago ¥y contratoﬁ:&k
compraventa. .
En la actualidad, el comercio internacional, se ha

especializade de una manera sistematica en todas las dreas gue el
mismo comprende como el transporte, las aseguranzas, el contratc
de compraventa y los usos mercantiles mas comunes utilizados
mundialmente; dentro de ese contexto sobresalen los usos
mercantiles internacionales los que a través del tiempo y el usa
en las transacciones internacionales se han codificade y
aceptado mundialmente, para utilizarlos como una forma abreviada
de las obligaciones entre comprador y wvendedor ayudande a
agilizar los tramites en la contratacidn Y en consecuencia el
ahorro de tiempo y dinero a las partes dentro del mismo.

Es, en concecuencia, el objetive de 1la presente tésis el
demostrar la importancia dentro del contrato de compraventa
internacional de mercaderias, de los usos mercantiles
internacionales, y especialmente la utilizacidén de los INCOTERMS
1990 como formas abreviadas de las respectivas obligaciones
que contraen los contratantes; utilizacisn aceptada_mundialmente
gue conlleva el ahorro en los costos sobre las discusicnes de
toda transaccién, ahorro de tiempo en el planteamiento de
sus respectivos derechos vy obligaciones a que quedarin sujetos
dentro del contrato; asi come aharro de .tiempo en estériles
discuc;ones judiciales o arbitrales sobre si se tiene © no el
derecho a un reclamo determinado por el incumplimiento de alguna de

las obligaciones contractuales. En el primer capitulo, se estudia

ii



compraventa mercantil, para llegar a la compravénta

LGOS

L
o

ernacional, su contenide, elementos gue lo conforman, costos) -

[ue estian -sujetas las partes segin sea el INCOTERMS
lizado, el traspaso de los riesgos, momento de perfeccionamiento
1 lugar del contrato; la ley aplicable, su interpretacidn,
como los diversos prbblemas gue originan los dos puntes
;erioreé cuando las partes han guardade silencic respecto a la
' gue debe regir el contrato; luego se estudia las diversas
.lgaciones de la contraparte. Lo anterior se desarrolla
i1iendo siempre en cuenta lo gue indica la CONVENCION DE LAS
‘IONES UNIDAS SOBRE CONTRATOS DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL
MERCADERIAS (CNUSCCI ), Ya gue es una convencidn especifica para
;3 contrates de compraventa internacional de mercaderias, gue
bien Guatemala no forma parte de la misma, es menester tener
cuenta dentro del presente estudio; asi mismo se tiene . en
snta nuestra Legislacién, lo anterior a fin de hacer
rparaciones y obtener diferencias que nos permitan tener una
2a c¢lara de lo gue es el contrato de compraventa internacional
las consecuencias que del incumplimiento del mismo se suscitan,
imisme obtener una mejor comprensidn del campo obligacicnal gue
bre los INCOTERMS, auhgue claro estd, no cubren todo el
ntenide del contrato, vya que los mismos guardan silencio,
tre otros puntos, sobre la validez del contrato, capacidad
las partes, recursos de nulidad, ley aplicable, interpretacién,
aspaso de la propiedad de las mercaderias, y también sobre el

recho de someter cualguier controversia a la decisidn
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judicial o arbitral; puntos gue deberdn gquedar expresémen

delimitados en las cl&usulas contractuales.

El capitulo segundo estudia los Usos HMERCANTIL!
INTERNACIONALES, comprendiendo dentro de é&stos a 1
INCOTERMS ¥ las DEFINICIONES REVISADAS SOBRE COMERC

EXTRANJERO BMERICANO utilizadas por los Estades Unidos [
Norteamérica; explicando en forma abreviada su origen y evolucii
asi como de una manera sintética el significade  de cada uno ¢
ellos, sin entrar en ampliaciones sobre las obligaciones o
cada uno comprende, vya que éstas se fueron tratando dentro «
los puntos del anterior capitulo segdn su contexto, Yy ocw
tratamiento extensivo sobrepasaria el objetivo del preseni
aestudio.

En el capitulo texcero se hace un andlisis comparativo entre 1t
INCOTERMS y las compraventas especiales FOB, FAS, CIF y cC!¢
contenidas en nuestro Cédigo de Comercio a fin de determinar s
diferencias y concluir por manifestar que las mismas se encuentr:
totalmente a 1la zaga de 1o que internacionalmente se conoc
Y acepta como tales compraventas, puesto que carecen de una.serj
de obligaciones'importanteg, que =si contemplan los INCOTERD
1980. -

Para concluir, diré que los métodos utilizados en ésta tésj
fueron el deductivo, el comparative, y la experiencia personal qu

el autor tiene respecto a los temas vertidos dentro de su contextc
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CAPITULO I

LA_COMPRAVENTA INTERNACIONAL

l1.=- GENERALIDADES

1.1.- QUE DEBEMOS ENTENDER POR CONTRATCO DE COMPRAVENTA MERCANTIL:

Nuestro C&6digo de Comercio no da una definicién o concepto
e qué debemos entender por compraventa mercantil, por lo que en
bservancia de los artficulos 1 y 694 del Cddige de Comercio
lebe  aplicarse supletoriamentz el Cddigeo Civil (c.c.), gque
lice: "Por el contrato de compraventa' el vendedor transflere la
ywopiedad de una cosa Yy Se . compromete a entregarla, ¥ el
;omprador se obliga a pagar el precio en dinero." (Art.17%9);
joncepto que:no da tampoco la definicién de una compraventa
nercantil, por lo gue %tenemos gue recurrir a la doctrina para
:¥plicarnoslio; asi, el Dr. Villegas Lara (1) sefiala que las
liferencias especificas para considerar a una compraventa como
nercantil son:
1.- La Compraventa mercantil se da en masa y no en forma aislada;
2.- Participacién del comerclante en su rol empresarial {(ya que
trafica con mercaderias, entendiéndose como tales a todo
satisfactor que se produce para ser revendido, ya sea Como

producto acabado o sujeto a posterior elaboracién); y dicha

participacidn puede ser en los dos extremos del negocio:
comprador y vendedor -comerciantes ambos- a la cual denomina
compraventa PLENA. Pero también puede existir come una

compraventa MIXTA al existir s&loc en uno de los polos de la

relacidn un comerciante y en el otro una persona dque ne lo es.



3.- La compraventa de cosas nercantiles (titulos de crédf%é?
2

"y

la empresa mercantil y sus elementos, las patentes de invencidn ¥

de medelo, las marcas, los nombres, los avisos ¥ anuncios

comerciales) se conceptfian como compraventas mercantiles ya que
se rigen por el Cédigo de Comercio {art. 1 ) al dindicar: "...Los
comerciantes en su actividad profesional, les negocios juridicos
mercantiles y cosas mercantiles, se regiran por las disposicicnes
de éste C&digo..."; por lo anterior, el citado autor seflala gue
compra-venta mercantil "Es un contratoe por el cual el vendedor
transfiere 1la propiedad de una mercaderia o cosa mercantil al
comprader, cuya obligacidn es pagar el precio".-Por su parte

el Dr. Vasguez Martinez (2) no define lo que es la compraventa

mercantil, pero indica que lo sersg =i constituye parte de 1a
actividad de un comerciante o empresario gue ofrece al piliblico
por medio de 1la empresa, con propésite de lucro y de manera
éistemética uno o mds géneros de bienes (art. 2 y 655 C.de C.)
indicando que la finalidad de lucro o el propdsito de lucro no se
refiere a un negocio aislade, sino a una actividad como complejo de
actos. Es la empresa la que coordina sus elementos con el
propdsitc de obtener un lucro. Sefialando gue la "Mercantilidad®
de los negociecs juridicos emana del hecho de gue formen parte de
la actividad profesional de un comerciante o empresario, gue se
ingrese mediante las actividades que la empresa mercantil ofrece al
piblico bienes o servicios; o bien por la circunstancia de estar

especificamente regulados por el Cédigo de comercio.

De lo expuesto podemos concluir gque una compraventa  seri



reantil  cuando:
,= Participe el comerciante en su rol empresarial (en uhbfo;i
xos polos);
,= Se trate de mercaderias; o
.= S& encuentre especificamente regulado en el Cdédige de
nercio (art. 4 y 695 y subsiguientes); por nuestra parte, ¥y con
se a las anteriores conclusiones, arribameos a un conceptp de

gue significa la compraventa mercantil, asi:
compraventa mercantil, es el acuerdo de voluntades por el cual
a persona capaz o legalmente avtorizada, transfiere la propiedad
mercaderias y que al menos uno de los extremos del wvincule, es
merciante actuando dentro de su actividad profesional; y, en
do caso, cuando se trate de cosas nmercantiles o tipos de
npraventas egpecificamente reguladas en el Cédigo de
mercio; a cambio de que otra persona le pague el pracio de

misma en dinero.
- LA COMPRAVENTA TINTERNACIONAL
1l.- CONCEPTO:

compraventa mercantil se convierte en internacional cuando
y desplazamiento de las mercaderias de un pais hacia otro, asi
smo del pago del precio de las mismas; dentro de nuestro
‘denamiento juridico! no encontramos un concepto, por le gue
s remitimos a lo expresado anteriormente sobre la compraventa
reantil, aunado a gque la mayoria de autores (3) no. dan  una
finicitn de 1la comﬁraventa internacional, va gue es valida la

mtenida en sus . cédigos civiles (caso de Guatemala) por ser
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suplementorio del €. de C.:. La Convenciédn sobre los Contra

~

de Compraventa Internacional de Mercaderias (CNUSCCIM) dégi
Naciones Unidas, celebrada en Viena el 10 de abril de 1;98
tampoco tiene una definicién legal de - la compraven
Internacional, dnicamente delimita el campo de aplicacién
indicar que "la presente Convencién se aplicard a los contrat
de compraventa de mercaderias entre partes gue tengan s
establecimientos en Estados diferentes:

a2.) Cuando esos Estados sean Estados Contratantes; o

b.) Cuando las normas de acuerdo internacional privado prevean:
aplicacién de la Ley de un Estado Contratante (art. 1), vy
su inciso 3., indiea que: YA los efectos de determinar
aplicacidn de la presente Convencién, no se tendran en cuenta ni |
nacionalidad de las partes ni el cardcter civil o comercial de 1:

partes o del contrato".

2.2.- CRITERIOS PARA CONSIDERAR INTERNACIONAL UNA COMPRAVENTA:
mEesssaER SRS WS lDLRAR INTERNACIONAL UNA COMPRAVENTA:

Hernando Delgado (4) =efiala gue 1la caracterizacién de. w
compraventa como internacional puede basarse en clerte

criterios, entre los que estan:

1.- El relativo al domieilio de los contratantes, de manera

sl éstos independientemente, de su nacionalidad, tienen

domicilio comercial en paises distintes, la compraventa pactac

entre ellos sera internaciqnal pues las obligaciones derivadas de
contrato se ejecutardn en el marco de Estados diferentes;
2,- El del objeto del contrato, considerdndose jinternacional 1

compraventa gue comporte 1la entrega de una mercancia, se



iacional o extranjera, en pais distinto al que se encugntra
igquella en el momento de la conclusidn del contrato, de maﬁé{g-
[ue comporte la salida efectiva de un pais (exportacién) vy 1%3
mtrada en otro (importacién). )
Ju= Criterioc Mixto, baséndo el cardcter internacional de 1la
rompraventa en e hecho de gue los contratantes tengan su
lomicilio o establecimiento mercantil en el territorio de Estados
liferentes y ademés, se produzca el traslado de la cosa vendida
le un pais a otro. En comercio exterior solamente puede
lablarse propiamente de compraventa internacional en éste Gltimo
*aso  supuesto, pues para gue exista la importacién y 1la
:xportacidén, es preciso que exista materialmente el pago o
lesplazamiento de las mercaderias de un pais hacia otreo, por las
respectivas aduanas de salida y de ingreso; y, gque el compraﬁor
¥ el vendedor tengan en sus respectivos paises establecimientos
con suficiente autcnomia jufidica para poder contraer . derechos ¥y
ohligaciones (puede ser comerciante individual o sociedad
mercantil del articule 3 del C; de C.). .

2.3.~ ELEMENTOS DE LA COMPRAVENTA INTERNACIONAL:

Dentro de ellos tenemos los elementos personales, reales vy

formales.

2.3.1. ELEMENTOS PERSONALES: En todo contrato de ceonmpraventa
internacional, como cualguier otro, siempre es necesario la
existencia de dos polos en la relacién, asi:

2.3.1.1. EL VENDEDOR-EXPORTADOR: Es la persona propietaria o

autorizada por é&sta para vender la mercaderia y la gue  se
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compromete a entregarla en un punto determinado en el contr{s.c
a cambic de un precioc que el comprador le pagd o le pagard en 1
forma Vg tiempo determinados.  El punto de entrega de 1z
mercaderia, o bien el punto en donde se pone a disposicién del
comprador puede ser dentro del pais de exportacidn como dentro del
" palis de importacién; por ejemplo, las clausulas EX Works, FOB,
FAS (dentro del pais); o bien DEQ Y DBDP entre otras (en
el pais de importacisén).(5)~-.

2.3.1.2,EL COMPRADOR-IMPORTADOR: Es 1la persona que compra la
mercaderia objeto del contrato y cuya principal obligacidn es 1a
de pagar el precio convenido, en el lugar, tiempo Yy forma
coentractual.

2.3.1.3.LA CAPACIDAD DE LAS PARTES EN LA CONTRATACION
MERCANTIL INTERNACIONAL. La capacidad para contratar y obligarse
indica nuestro C. C. art. 8 conienza a los 18 afies de edad,
excepto en los casos en gue el mayor es declarade en estado de
interdiccién por decisién judicial firme, quien fGnicamente podri
actuar, ejercitar sus derechos, a través de un representante legal
{art.14); asi mismo existen prohibi_ciones_ para determinadas
' personas por razén de trabajo, calidad'o circunstancias facticas

que no pueden ejercitar ese derecho como las contenidas en el art.

1793 C. C.:
~ Los administradores de bienes . gue tengan hajo su
administracién;

= Los depositarios judiciales, interventores, sindicos vy

liguidadores, los bienes del depdsito, intervencién, quiebra



o liquidacidn;

Los Jjueces y demds funcicnarios o empleados, los abogédosé,
expertos, procuradores y mandatarios judiciales, los bieneg
gue son objeto de 1los expedientes o diligencias en gue
intervienen;

Los corredores y martilleros jurados, los bienes cuya venta se
hace con su intervencidn, y los notarios, los bienes cuyas actas
de remate autoricen;

El mandatario, los del mandante sin el consentimiento expreso
de éste;

El albacea, los de 1la testamentaria, mientras no estén
aprobadas las cuentas dé su administracién.

ro gqué sucede cuando los contratantes son de diferente
zicnalidad? en estos casos no podemos generalizar sobre la
vacidad de contratacidn, ya que no todos los paises tienen las
smas disposiciones juridicas referentes a la capacidad de
ntrataciédn, por lo que é&sta dependerd del derecho internacional
ivado aplicable a la capacidad de las partes, asi tenemos:
IMERO:Para los contratantes gue pertenezcan a palses gue son
rte del cédigo de Bustamante (6), se aplicara a contratos
rcantiles internacionales ia ley personal de cada
ntratante (art. 176) las reglas gque determinen 1la capacidad o
capacidad para prestar el consentimiento. La rescisidén de
s contratos por incapacidad o ausencia, se determina por 1la ley
rsonal del ausente o incapacitado; vy, en los conﬁratos de

hesidén se presume aceptada, a falta de voluntad expresa o



tacita, la ley del que los ofrece o prepara, gque pon.
reqular es el vendedor-exportador -(art. 181)-.

éEGUNDO:Para los contratantes gque sus Estados son parte
la CNUSCCI'.de las naciones-Unidas, entre ellos: Canad&, Estac
Unidos de Norteamérica, México, Argentina, Chile y Eéuador,
aplicari el Derecho Nacional de cada contratante (art. 4
TERCERO:Si unc de 1los contrates es Guatemalteco y el ot
pertenece a un Estado parte de la Convencidn, en aplicacidn de
expuesto en los dos puntos anteriores, se aplicard la ley Nacion
de cada uno.

En ceonclusién, podemos afirmar que, la capacidad pa
obligarse como comprador o vendedor en un contrato internacional
compraventa de mercaderias, depende del Derecho Nacional de ca
uno de los contratantes.

2,.,3.2. ELEMENTOS REALES:

2.3.2.1.EL PRECIO: Es 1la obligacién que compete al comprador,

consiste sobre todo, en dar 1a cantidad de dinero que

hubiere convenido come pracio, que debe ser en numerario o bi

que las partes hayan convenido otra forma como un chegue o u

transferencia de fondos. Existe Problema, cuando las part

convengan contrates con precio determinables o] con prec

abierto, por lo que es pPreciso aclararlas:

2.3.,2.1.1. DETERMINACION DEL PRECIO:

A} CON PRECIO DETERMINABLE: En esta forma de determinacidn 4
precic, las partes quedan libres de estipulaciones del m

variade tipo, puesto que, pueden convenir que el precio sea



3)

C)

de un determinado mercado en una fecha c¢ierta; o bieg que”
lo designe un tercero, o bkien el gque indique el vendedor-
por medio de la emisién de wuna lista piblica de precios;@
también lo puede fijar el vendedor o el comprador de forma

unilateral cuando la oferta hecha al otro es 1lo

suficientemente precisa e indica la intencidén del oferente de

obligarse en caso de aceptacidén (indicando las mercaderias de

la oferta, o sefialando l; cantidad y el preciec o prever un

medio para determinarlos); y 'que al hacerlo de esa forma,

las partes, tuvieron la intencidn de obligarse.

PCR MEDIO DEL PESQO DE LAS MERCADERIAS: Esta forma de

determinar el precic, se utiliza en determinados ramos

comerciales, como el de granos, Yy consiste en determinar el

precio del contrato por el pesec de las mercadérias, siendo

éstos; por medio del peso Neto, gue es aguel peso de la

mercaderia sin el empague; y, por medio del peso Bruto o

igross for net” que es aguel peso de la mercaderia mas el

enpague.

CON PRECIO ABIERTO: ﬁ;é' ) contratos de precio abliertec son
aguellos en los gue no se determina el montoe del precio ni

un medio explicito para fijarlo, como en aguellas conmpras

de emergencia o de mercaderias con caracteristicas y

precios conocidos. En estas compraventas no existe un precio

fijado de antemano entre el comprador v vendedor, por lo que

implicitamente se conviene en pagar el precio de la

mercaderia, sin indicar cuil es el monto de ése precio, ni



cémo va a determinarse.

2.3.2.1.2. LUGAR DE PAGO DEL PRECIO: El lugar de pago de:
precic de las mercaderias, es el gque las partes acuerdan e:
2l contrato, pero a falta de acuerdo, se pueden dar varias
situvaciones de suma importancia ya gue la mayoria de
legislaciones procesales, la competencia se fija en razén de]
lugar de ejecucidn de 1la abligacidn. Aasi tenemos gque si el
lugar de pago del precioc es el pais del vendedor éste, podré
demandar ante el juez de su propic pais, pero, de obtener uns
sentencia favorable,. tendria que ejecutarla en el pais del
comprador. Si el lugar de page fuera el del pais del Comprador,
el vendedor tendria 1la desventaja de tener que demandar en é&se
pais, pero le seria mas facil ejecutar la sentencia, pueg seria
la simple ejecucién de una sentencia nacional; nientras que en el
primer caso tendria la desventaja de ejecutar 1a sentencia en un
pais que no es el propio.

En el caso ge Guatemala, a falta de tratado gque determine
expresamente su eficacia (de 1la sentencia extranjéra), el valor
que la legislacién o 1la jurisprudencia_ del pais de origen
asigne a las sentencias dictadas 'por los tribunales
guatémaltecos, serd la gue los mismos le dardan a la sentencia
extranijera art._ 344 Codigo Procesal cCivil ¥y Mercantil
{(CPCYM}.

En las compraventas internacionales se acostumbra hacer el
pago en el lugar de entrega va sea de las mercaderias o bien de

los documentos que amparan a las mismas {carta de porte,
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1ocimien£os de embargque, carta de porte aéreo, todos)
ules representativos de mercaderias); asi, tenemos: - |
PAGO CONTRA DOCUMENTOS: En esta forma, el page lo recibe un
banco que actla a nombre ¥y por cuenta del vendedor. El comprador
estd obligado a pagar en cuanto el banco -el contratado o un
intermediario~ 1le presente los documentos convenideos gue
generalmente son aguellos gue dan el control y disposiéién de
las mercaderias, como facturas conocimientos, gﬁias de
embargque, certificados sanitarics, etec. El lugar de entrega
de los documentos suele ser el lugar donde el comprador tiene
su establecimiento, por lo gque el lugar de pago del precic es
el del establecimiento del comprador.

PAGO MEDIANTE CARTA DE CREDITO: En esta forma, el ceomprador
obtiene del banceo un crédito para pagar el precie; el banco
pagard el precio al venéedor, en cuanto éste le presente los
documenfos convenidos, gue son los mismos documentos gue dan al
comprador el contrel y disposicidn de las mercaderias. El
‘banco debe notificar al vendedor de la existencia de la carta
de ¢réditce v de los documentos gue tiene gue entregar para
recibir el pago. E1 sitic donde el vendedor debe presentar los
documentos suele ser donde tiene su estableciniento, por lo gue
el iuéar de pago del precic es el del establecimiento del
vendedor.

PAGO CONTRA ENTREGA DE LAS MERCADEREAS: En esta forma, el
lugar de pago del precio se determina por el lugar de entrega de

las mercaderias, gue puede ser:
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€.1) El lugar del establecimiento del vendedor, si se cdﬁy'
By

[

en una venta EX WORKS (véase INCOTERMS) , va que
mércaderia €e pone a disposicién del comprador en 1la bodega ¢
vendedor, lugar desde el cual se transfieren los riesgos
comprador.

€.2) El lugar del establecimiento del compradeor, si se convi
una compraventa DDP (véase- INCOTERMS), ya. gque en este tipo
compraventa internacional, la mercaderia =e entrega al comprad
en su bodega en el pais de importacién.

C.3) El lugar de entrega de las mercaderias al porteador, p
ejenplo, si se convine una venta FCA (véase INCOTERMS) ,
entregard la mercaderia, al primer transportista (va gue pued
ser varios por motives de transbordo) .

€.4) Lugar de entrega en los puntos intermedios de 1la rut
que siguen lag mercaderias, COmo las ventas DAF

INCOTERMS), vya gque las mercaderias se entregan en

frontera.

D) Pagos recibidos POr una agencia o representante del vendedor

B} Pagos hechos a la misma eémpresa transportista, que Puet

tener orden de no entregarlas' sinoc hasta gue se pag

totalmente el precio.

2-3.2.1.3. TIEMPO DE PAGO DEL PRECIO: El espacio de tiempo

media entre 1la entrega de la mercaderia ¥ el momento en que se:

exigible la.recepcién de su precio por parte del exportador, cor

regla general, se le denomina Plago del bago o tiempo de pag

del precio. Los distintos plazos dependen fundamentalmente de

12



:ipo de bienes, de 1la confianza entre las partes y de";a

lmportancia econdémica de la venta, asi, tenemocs:

1)

3)

D)

CCRTO PLAZO: Se encuentra dentro de los noventa dias ‘y'
dieciocho meses. Normalmente se acogen a este plazo de . pago
las exportaciones de productos alimenticios, textiles, materias
primas, productos quimicos, electrodomésticos, obietos de
regalo, libros, recambios de maquinaria, etc.

MEDIANO PLAZO: Se encuentra entre dieciochs wmeses ¥y cinco
afios, ¢generalmente se da en exportaciones de bienes de
equipo ligero, es decir magquinaria de proceso QHe dehe
amortizarse en funcién de su vida Gtil, como 1la maquinaria
textil, maguinas herramientas, material de transporte, etc.
LARGO PLAZO: Se encuentra entre cinco y diez afios o més,
suele reservarse a operaciones de amplio voiumen financiero
como grandes bugues, plantas industriales completas, centrales
eléctricas, etec. generalmente financiadas por. un "pool" de
bancos privados e incluso éstos con la ayuda de entidades como
la Corperacidén Financiera Internacional vy el pfopio Banca
Mundial, o el Export Import Bank, asi como el Banco
Centroamericanc de Integracidn (BCIE}) o el fondo Ménetario
Internacional (FMI).

COMPRAS AL CONTADO: Es ia regla general dentre de las compra-
ventas internacionales, en qgue el comprador paga el precio de la
mercaderia en el momento en gque la recibe; pero hay que hacer
una distincién entre el momento de entrega y el de la

recepcidn, gue son diferentes, puesto gque el vendedor puede
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cumplir con su cbligacidn de entregar las mercaderi$§ al
perteador, pero en éste caso, el comprador no tiene gue pagar
en ése momento, sino hasta que las reciba (las recoja en el
lugar donde se pusieron a su disposicidn), o cuando recibs
las mercaderias que le fueron enviadas o los documentos que
le permiten recogerlas (véase los diferentes INCOTERMS) ,
asi tenemos una distincidn entre compraventas gue implican el
transperte y otras gue no. )

D.1) COMPRAVENTAS QUE NO IMPLICAN TRANSPORTE: En este caso el
vendedor solamente pone las mercaderias en la fabrica (EX
WORKS) o en su domicilio, en donde el comprador debe
recogerlas. En éste caso el vendedor para poder exigir el
precio tiene que informar al comprador gue las mercaderias
estdn a su disposicién en e}l lugar convenide vy, para
proteger sus intereses, podria advertirle gue no se la
entregarin (o los  documentos) si no paga el precio
convenideo, pero si el vendedor no pusiera a dispeosicién
del comprador las mercaderias en la fecha convenida, éste
podria reclamar el incumplimiento del vendedor, sin tener que
ofrecer Vel pago del precio,

D.2) COMPRAVENTA QUE IMPLICAN EL TRANSPORTE: En estés casos el
vendedor tiene gque entregar las mercaderias a un
transportista, por lo gue el page del precio debe
hacerse cuando el comprador reciba las mercaderias o lcs
documentos represantativos de las mismas. El vendedor

puede protegerse dandec &rdenes al transportista de que no
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entreque las mercaderias sino recibe el pago del prégio,
o advirtiéndole al comprador que no se le entregarin iaé?
documentos  representativos, sino paga el precio; com#ﬂ.
ejemplo tenemos la compraventa CIF, " en 1la cual el
vendedor contrata el transporte y el segure, poniéndola a
disposicién del comprader en un puerte del pais del
comprador.

3.2.1.4.MEDIOS PARA EFECTUAB EL PAGO: Los medios de pago son
los instrumentes por medio de los cuales se cancelan las
obligaciones de pago derivadas de la compraventa internacional,
los més utilizados comlnmente son los siguientes:

ORDEN DE PAGO SIMPLE: Consiste en una simple transferencia de
fondos gue hace el Banco del comprador hacia y a favor del
vendedor, para lo cual dicho banceo utilizard los servicios de
su corresponsal en el pais en gue debe efectuarse el pago.
El vendedor envia las mercadefias al comprador, sin
necesidad de ningln documente, recibe el precio a través
del circuito bancario descrite. E1 bancoe s6lo tiene gque
avisar al beneficiaric de 1la transferencia y pagarle su
importe. Es una forma de pago gue descansa en la mutua
confianza entre el comprador y el vendedor, gue Gnicamente se
recomienda cuando las relaciones comerciales entre ambos sean
excelentes v la solvencia del conprador suficientemente
acreditada.

ORDEN DE PAGO CONTRA ENTREGA DE DOCUMENTOS: Es un mnedic de

pago similar al anterior pero «conlleva mayores garantias
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c)

T

para el vendedor, puesto que el pago estd condicionads l%ﬁ

<

entrega por parte del beneficiario de los documentos qu;"
hayan indicado én la orden, d4que normalmente son los o
acrediten la propiedad de ia mercaderia (factur
conocimiento de embarque y péliza de seguros) .

El Banco corresponsal debe limitarse a comprobar que 1
documentos que le entregue el vendedor son los indicados en
orden, tras cuya ratificacidn le efectuars el pago. El1 cos
del servicio bancario serd en este éaso, l3gicamente superior
de la figurd anterior, puesto que el riesgo es mayor dada
responsabilidad en gue incurriria el banco en caso de efectu
el pago contra documentos que no se ajusten a los expresados |
la orden. B

ORDEN DE ENTREGA DE DCCUMENTO CONTRA PAGO (REME!
DOCUMENTARIA): Este medio de pago es inversc al anterior, pu
duien ordena la operacidn no es el comprador sino el vendedo
pues entrega al banco las documentes ordeniandole que ¢
corresponsal en el pais de importacidn, entregue 1
documentos al comprader previo pago del precic convenido. ¢
existen aplazamientos de page, 1los documentos suelen 3
écompaﬁados de letras de cambio con formas de vencimient
admitidas en las practicas mercantiles (& la wvista,
cierto tiempe de vista, A cierto tiempo fecha y a di
fijo); nuestro Cédigo de Comercio indica en su articule 443 qu
las letras de cambio con otras formas de vencimiento o cuy

vencimiente no esté indicado se considerara pagadera a la vista
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E)

El banco cumplird su cometide entregande al compradoé{iq#_
documentos contra pago del precio; vy, cuando el pago es pon£
tractos sucesivos o por aplazamiento en el pago cumplird, contra

la aceptacién de las letras, pasindolos entonces al cobro y

actuando, en caso de impago, segln las instrucciones acordadas

con el vendedor.

CHEQUE BANCARIO: Este medio de pago supone una pgticién por

parte del compradof a su bénco, de gque se le expida un

Chegue librade por el propio banco (cheque certificado,

regulado, en el articulo 524 y subsiguientes del C. de C.,
gue indica gque el librador puede pedir, antes de la emisidn

de un chegue, gue el librado certifique que existen fondos
disponibles para gue el pheque sea pagado) .

E1l banceo del comprador extiende el chegue, entregandoselo a
este para que lo remita al vendedor quien lo hard efectivo
presenténdola él cobro en su pais,

CARTA DE CREDITO COMERCIAL: Este medio de pago supone la
orden del comprador a su banco de gue autorice a su
corresponsal en el palis gque ha de efectuarse el page a due
entregue al portador de la carta, cantidades hasta un
determinadeo importe y con validez durante un plaze de tiempo
determinade o incluso sin plazo.

La modalidad de este medic de pago, mds importante en el
comercic, consiste en el compromiso del bance enmiscr de la
carta, frente al vgndedGQ, de gue atenderd los efectos due

este libre a su ' carge por los importes utilizados en
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F)

relacidn con la misma.  Segin esto, el banco del comprad&z
por orden de este, autorizard al vendedor a girar éobr
dicho banco directamente efectos, hasta un importe determinad
¥ en las condiciones que se especifiquen en la carta. Esto
giros deben ir acompafiados de. los documentos de 1
operacién. Este medio de pPage se asemeja al crédit
documentario, que es utilizado preferentemente por lo
bancos americanos e ingleses,

CREDITO DOCUMENTARIO: Es el wmedio de pago mas important
utilizado en transacciocones internacionales, por la garantia d
cobro  gque comporta para el vendedor. Consiste en u
convenio en virtud del <cual el banco del importador,
peticién y de acuerdo con las instrucciocnes de este, efectuar
un pago al wvendedor, o a su orden; ¢ bien debera aceptar
negociar las letras o efectos gque libre dicho vendedor,
autorizard que tales bpagos sean efectuades o gque los giro
sean pagados, aceptados o negociados por otro banco extranjer
corresponsal (banco intermediario) contra entrega de leo
documentos de la operacidn.

Este crédito se formaliza a través de wuna CARTA D
CREDITO, la que no debemos confundir'con la carta dérden 4
Crédite, va que la fuerza vinculante de 1la primera es d
mayor intensidad para el cumplimiento de las obligaciones a gqu
se refiere; Esta carta se solicita en machotes impresos gqu
proporcionan 1las instituciones bancarias en las gque esti

contemplados todes los términos que el banco exige par
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otorgar el crédito documentario y en los gue =se recogen\iﬁgA
pricticas mds usuales del Comerclo Internacional. Las cartasb
de crédito en las compraventas de mercaderia, extendida coméﬁy'
garantia al vendedor del pago del precio, son independientes
del contrato de compraventa {art. 763 vy 764 C. de C.}.

La Camara Internacional de Comercio emitié las "“REGLAS
Y USOS UNIFORMES RELATIVOS A LOS CREDITOS DOCUMENTARIOSY
(Reglas de Viena, revisién 1962), la gue consta de 46 articules
y contiene disposicionés generales, definiciones, forma Yy
notificaciones de 1los créditos, responsabilidades de los
bancos, documentaciones, forma y contra los cuales debera
efectuarse el pago, la aceptacién o la negociacidén dsl
crédito, los documentos de seguros, facturas conerciales,
embargques parciales, wvalidez y fecha de vencimiento, los
embargues, la carga © despacho, la presentacidn, Y, la
transferencia de la Carta de Crédito.
MEDIOS.DE PAGO PARA CENTROAMERICA: Estas formas de pago
especial para pagar las impértaciones de centroamérica,
fueron autorizadas por la Junta Monétaria, mediante diversas
resoluciones, asi: _

1) PARA EL SALVADOR: Esta forma de pago para transacciones
conerciales con El Salvador, fueron autorizadas por la
Junta Monetaria por nmedio de la Resoluciédn JM—25—87. el 6 de
febrero de 1987.

1. Utilizando los derechos de importacidén Centroamericana

(DICA) emitido por los Bancos Centrales de ambos paises;
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1.

G.

2. A través del pago de bienes, es decir, mediante operacié
de intercambio directo de bienes en el régimen cambiar
3.b£i1izando el ddlar de los estados Unidos de Norteamérica;
4.Hediante la utilizacién de 1las monedas nacionales de an
paises sin la intervencién de los Bancos Centrales.

G.2) PARA HONDURAS: Esta forma de pago fue autorizado por
Junta Monetaria mediante resolucidén JM21-87 del &
febrero 1957.

A través del pago de bienes, es decir, mediante operacionesg
comercio compensado o trueque, conforme el reglamento !

.operaciones de intercambio directo de bienes en el régi

.cambiario;

Utillzando los dereches ‘de importacién Centroamericana (DI
emitidos por el Banco de Guatemala, previa liberacidn
Banco Central de Honduras, cuando se inicien
operaciones de éste mecanismo;

Mediante la utilizacidn de las monedas nacionales, de am
paises sin la intervencién de los Bancos centrales; vy
Utilizando el ddlar de los Estados Unidos de No
América.

3) PARA NICARAGUA: Fue autorizado por la Junta Monetaria
Resolucién JMi3-88 del 5 de febrero de 1988,

Utilizande los dereches de importacién Centroamérica
{DIca), emitidos por ‘los Bancos Centrales de anbos

paises.

También podrén utilizarse libremente las monedas nacionales
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ambos paises sin la intervencién de los Bancos Centrales. -
. Utilizando el délar de los Estados Unidos de Norteamérica 7
'+4YPARA COSTA RICA: La forma de pago de estas exportaciones sé.
haran de conformidad con lo establecide en el reglamento de
direccién y Administracién del régimen cambiarioc contenideo en la
resolucién JM210-89, modificada por la resolucién JM224-89 de
la Junta Monetaria. |
1.Utilizando el délar de los Estados Unideos de Norteanmérica.
'«3.2.2. LA MERCADERIA: La mercaderia o mercancia o géneroc de
iomercio es cuanta cosa mueble es objeto del +trifico mercantil,
ron inclusidn de 1los semovientes. En épocas de esclavitud,
ronstitulan también mercaderia los hombres; vy, todavia, en 1la
:rata de blancas, se habla de mercaderia para referirse a las
:xplotadas en ese trafico. Mas denéricamente atin, todo  lo
susceptible compra o vwventa lucrativa, en tiendas, almacenes,
ferias, mercados, lonjas, bolsas,  u otro local, centro o
:stablecimiento mercantil. Concepto segin Caballenas (7) es
toda cosa mueble, que es objeto de compra, venta, transporte;
lepdsito, corretaje, mandato, fianza, seguro u otra-operacién
nercantil; o sea, de actividades lucrativas en el trifico mas
b menos directo, entre productores y fabricantes y otros
comerciantes o el piblico en general, sefialando ..10 que
Carrigues (Op. Cit. Pg. 695) considera como caracteristicas de
las mercancilas, como:
&) La corporalidad, lo cual excluye las prestaciecnes, los

derechos, acciones y toda clase de bienes inmateriales;
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B) La movilidad, que deja fuera a los bienes inmuebles, 16_c
implica que no puedan comercializarse; -

C) La aptitud para el trafico, por la_existehcia de cosas
prohibide o ilicito comercie { como las drogas);

D) Valor patrimonial Propio, a diferencia del simbélico «
ofrecen los titulos o valores; vy,

E) Pertenencia Actunal al trafico mercantii, porgue es mercan
un traje mientras este en la tienda; pero va adguirido, p:
el cliente es cosa, regulada por el derecho civil, sa
alguna consecuencia préxima derivada del contrato mercand
{(posibilidad de cambio o reforma, error en la remisi¢
defectos ocultes, etc.}.

En nuestro C. de C. se habla de mercaderias, mientras que
Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano (CAUCA) y su Reglame;
(RECAUCA) se habla de mercancias, definiéndola aguel en
articules 3 incises k, 1, m vy n, asi:

K) Mercancia: Comprende todos los productos, articu.
manufacturas, semovientes y en general todos los bier
corporales muebles, sin excepcién alguna;

L) Mercancias extranjeras: Son las que provienen del exterio
cuya importacién ne se ha consumado legalmente, aungue sea
produccidn o manufactura nacional, o que habiendose import:
bajo condicidén, esta deja de cumplirse;

M) Mercancia Nacional:Es én cada uno de los Estados contratant
la natural o manufactura de sus propios territorics v la q

conforme a 1los tratadecs o© convenios multilaterales
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bilaterales Centroamericanos, goce de libre comercio entre
ellos;
Mercancia Nacionalizada: Es la mercancia extranjera cuya
importacién definitiva se ha consumade legalmente ;..." Para
los paises que son parte de la Convencién de las Naciones
Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional de
Mercaderias (1980), el términc para designar a las cosas
objeto del contrato de compraventa internacional, . es el de
Mercaderia.
Segiin lo anterior, podemcs arribar a la conclusién de gque
mercaderia y mercancia son sindénimos, puesto gue se refieren a
bienes susceptibles de trafico mercantil, vy gque su utilizacidn
en las diversas legislaciones dependerid de la gramatica
empleﬁda por los legisladores; alGn mds, es de hacer mencién
gue la corriente imperante para la uniformidad de las
practicas comerciales mundiales es la utilizacién de la
palabra mercaderia.
,3.3.ELEMENTOS FORMALES: Las caracteristicas proplas de las
insacciones mercantiles como gque se dan en masa, con celeridad,
1 reducidos formalismos, hacen gue se diferencien de los
1tratos eiviles, ya gque en éstos {(art. 1574 c.C.) las
rsonas pueden contratar y obligarse por medio de escritura
slica, documentos privados, acta levantada ante el alcalde del
jar, por correspondencia y verbalmente; pero en el campo
rcantil {art. 671 €. de C.), los contratos nc estdn sujetos,

ra su validez a formalidades especiales, ya gue cualgquiera gue
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sea la forma y el idioma en que se celebren las pa
quedaran obligadas de la manera ¥ en lds términos
aparezca que guisieron cbligarse.

En la compraventa internacicnal sucede lo mismo, ya gque
mayoria de paises coincideﬁ en su legislacién interna en que
contrate se perfecciona por el simple consentimiento de
partes, es un contrato consensual; en igual forma 1o expresa
Convencidn de las Naciones Unidas sobre el contrato de Comj
venta internacicnal de Mercaderias (1980) en sﬁ articulo 11
indica que "no tendra que celebrarse ni probarse por escrito,
estard sujeto a ningdn otre requisito de forma" al referirse
contrate de compraventa internacional?! éste articulo recaoge
tendencla actual en el comercio internacional _gue llevd
medificar las leyes de algunos paises que, comoe Gran Breta
exigian la celebracién del contrato por escrite; muy a pesar de
anterior, existen en ia actualidad palses que son parte de
referida convencién Y dque alin exigen que el contrato
compraventa internacional de mercaderias se realice por esori
tal el casc de Argentina, Bielorrusia, chile, Irak, Ucrania
URSS (datos hasta el 31-12-92), ya que dichos paises hicieron
reserva de los articulos 12 Y 96 gde la Convencidn gque

permite exigir ése formalismo.

2.4. CONTENIDO _DEL CONTRATQ DE - COMPRAVENTA INTERNACIONAL
T === naa 08 COMPRAVENTA  INTERNACIONAL

MERCADERIAS:

Como se indicé anteriormente, el contrato de comprave]

internacional ge mercaderla no requiere de un formato  escr:
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ara su validez, excepto los paises gue =i lo exigen, pero en'ko

eferente a su contenide ¥y a fin de uniformar mundialmente el

ismo, las Naciones Unidas prepararon la presente instrucciéy

ipo para gue sirva de guia tanto al vendedor como al comprador,

n el entendido gque no es obligatorioc su uso como aparece,

uesto que las partes pueden voluntariamente altera;lo a sy

ibre albedrio, asi tenemos:

'REAMBULO:

ue contendra las perscnas contratantes, poderess, definiciones etc.

ONDICIONES DEL CONTRATO:

.«= Objeto del contréto: naturaleza, descripeién cualitativa y
cuantitativa.

‘.=-Vigencia,

OBLIGACIONES DEL VENDEDOR:

‘.~ Entrega de las mercaderias: Fecha, transporte, embalaje,
certificados diversos, plazos, fecha de comienzo del plazo.

- Resérva'dé dominio.

i.— Control de conformidad: muestras, modalidad.

i.— Clausulas desperfectos de 1la garantia, reclamaciones,
reparaciones.

-— Instrucciones sobre utilizacién: planos, manuales.

OBLIGACIONES DEL COMPRADOR:

}.= Modalidades de pago: Términos de page, lugar del pago.

).~ Crédito otorgado.

0.~ Garantias diversas.

'RASPASQ DE RIESGOS Y DE LA PROPIﬁDAD:
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1i.- Traspaso del riesgo: Modalidad de entrega, INCOTERMS 159¢
fuerza mayor.

12.- Traspaso de la propiedad.

SERVICIOS POST VENTA:

13.- Garantia: Reparacidn, mantenimiento.

PRECIO Y MODALIDAD DE PAGO:

14.- Precio: fo;_menores de las prestacicnes comprendidas.

15.- Monedas Cﬁnvertibles: Moneda de pago.

16.- Revisién del Precio.

17.- Garantia de pago.

ARBITRAJE:

18.- Arbitraje, Tribunal coﬁpetente: Organcs, decisiones.

OTRAS CLAUSULAS:

19.- Secreto profesional.

20.- Propiedad industrial

21.~ Idioma del Contrato.

22.- Derecho del contrato.

23.- Eleccidn de domicilio.

24.- Fecha y firmas autenticadas.

ANEXOS QUE FORMAN PARTE DEL CONTRATO:

2.5. CARACTERISTICAS DEL CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL:

A} ES CONSENSUAL: Es un contrato consensual porgue Se
perfeccicna, como regla'generalmente aceptada en la mayoria ds
las legislaciones, con el 5610 consentimiento de las partes,
sin que deba existir un desplazamiento material o real de las

nercaderias,
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ES ﬁILATERAL: La bilateralidad del contrato de compré&énta
internacional viene dada por el hecho de gque exiten A6
personas con intereses, en un momento contrapuesto, ¥ que a
través del acuerdo entre oferta y demanda congenian, siendo
estas personas o polos de la relacidn contractual, el

comprador - importader ¥ el vendedor - exportador.

ES PRINCIPAL: Es un contrato principal ya que su eficacia no
depende de ningin otro contrato anterior, sinc Gnicamente de

lo estipulado dentro de su cuerpo de clausulas.

ES ONEROSO CONMUTATIVO: Caracteristicas que adguiere por solo
hecho de ser un contrato mercantil ya gue no existe dentro del
rol mercantil la liberalidad o gratuidad, sino gque los
caracteriza (a los contratos mercantiles) la onerosidad de la
transaccién. Es conmutativo porgque vendedor ¥ comprador saben
de antemano cuales soh sus respectivas contraprestacicnes; ya
qﬁe por una parte el vendedor, sabe el monto que recibird del
comprador y este que cosa recibira del vendedor; asi mismo,
ambos saben sus respectlivas chliigaciones y riesgos segun la
clausula de los INCOTERMS gque utilicen

ES TRASLATIVO DE DOMINIO: El contrato de compraventa
internacicnal de mercaderia, dentro de su cuerpo
organico, contiene pactos de reserva de dominic, pero
estos no significan que no trasfiera la propiedad al
cumplirse las condiciones que el mismo se estipulan como el

pago del precioc en la forma, mode, tiempo v lugar pactado.
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Los INCOTERMS no contienen clausulas sobre la forma o modg
transmitir la propiedad de las mercaderias, la que depender
los pactos entre 1las partes ¥y que se haridn constar dentro
las clausulas del contrato.

F}ES ATIPICO: F1 contrato de compraventa Internacional
mercaderias, es dentro de nuestra legislacién un contrato atip:
puesto que noc se le menciona expresamente dentro de nues
ordenamiento juridico; puesl si bien es cierto gue nuestro
de C,. en sus articules 695 y subsiguientes habla de
Conpraventa Mercantil, no se manifiesta en forma expresa schre
Internacionalidad de dicha operacidén, a pesar de que habla
compraventas FOB, FAS, CIF, y CF ¥ ventas contra documentes,
formas de compraventas mercantiles gue se puedén_ aplicar a
internacionales, pero de ninguna forma hace alusidn a
compraventa Internacional.

Los tipos de compraventas antes indicados (FOB...etg)
aplicables a compraventas internas y no tienen nada gue ver
las cléausulas FOB, etc. de leos INCOTERMS, gque mas adela
expondré, vya que éstoes ée refieren exclusivamente a u
internacionales comtinmente utilizados en el comercio mundial,
Podemos éfirmar, entonces, que en Guatemélé éi contrato
conmpraventa Internacional de mercaderias eg Atipico, por
encontrarse expresamente regulado dentro de nuestro ordenanmie

juridico interno, ni en ningln tratado o Convenio Internacional «

cual sea parte.
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'-6.LEY APLICABLE A LOS CONTRATOS DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL 63' .
MERCADERTA:
In las compraventas internacicnales el problema de gue uno de
.08 elementos personales es extranjero, ocasiona un serio
swroblema a la hora de obligar coercitivamente al cumplimiento
lel contrato, debide a la variedad de legislaciones a gque puede
fuedar sometidas las partes como consecuencia de pertenecer a
aises distintos, ya que un mismo problema puede tener
seluciones diversas; asi mismo la dificultad de elegir el
:ribunal competente para dilucidar 1las controversias entre
istas personas de ‘diferentes palses.
Lo anterior ha obligado a 1la comunidad internacional a
realizar grandes esfuerzos tendientes a la homogeneizacién del
lerecho aplicable al contrate de compraventa internacional de
lercancias, come la ley uniforme relativa a la Formalizacidn
ie Contratos de Venta Internacional de Mercancias (La Haya 1964)
7 Gltimamente en el afic de 1980 las Naciones Unidas crearon la
.2y Uniforme aplicable a los Contratos de Compraventa
internacional de Mercaderias, de la cual solamente una
sequefia parte de los paises del orbe forman parte, ya que 1la
1ayoria aplican sus propias normas de derecho internacional
wrivado para resolver controversias derivadas del contrato de
‘ompraventa.
.08 INCOTERMS juegan un papel importante dentro de la tan
\nsiada unificacién legislativa del contrato de compraventa

.nternacicnal, pere no resuelven todos los problemas gque de &l
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Se derivan, guedando muchos aspectos remitidos a la legisfﬁ%&é
nacional que pueda resultar aplicable, guestién nada fac:}*%
determinar cuando las partes no han hecho una sumisidén expresa e
tal sentido; de lo anterior se pueden dar una gran variedad 4
casos, segun gque las partes contratantes sean o no parte de 1
convencién de las Naciones Unidas sobre contratos de Compravent

‘Internacional de Mercaderias de 1980 (CNUSCCI), asi, tenemos:

1. SI AMBAS SON PARTE DE LA CONVENCION: En este caso
simplemente se aplicaran los conceptos en ella vertidos, con 1
unica excepcidn para aguellos paises que han hecho la reserva de
articulc 94, que indican qgue 1a CNUSCCI no se aplicara respecto ¢
compraventas realizadas con personas de ciertos paises por tene
normas juridicas similares; dicha reserva la pueden hacer parl
aquellos gue sean ¢ no parte de la misma.

Los Estados gue han hecho la reserva, mencicnac
anteriormente, hasta el 31 de diciembre de 1992, son: Dinamarc:
Finlandia, Noruega, Suecia. Asi mismo es de hacer mencién, por 1
importancia que tiene, que la relacionada convencién no se aplice

sino que es el Derecho Nacional en particular, cuando se refiere :

A). A la wvalidez del contratoc ni a la de ninguna de s
estipulaciones, ni tampoco a ningin USO mercantil; (art. 4-:

B} A .1os efectos que el contrato pueda producir scbre !
propiedad de la mercaderia vendida (art 4-b).

Cc) A la responsabilidad del vendedor por la muerte o lesiones
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corporales causadas a una persona por las mercadgrias
defectucsas; {art. 5 )

Las partes pueden excluir 1la aplicacién de 1la Convencidh
o establecer excepciones a cualguiera de sus disposiciones o
modificar sus efectos {art. &), pudiende, en consecuencia,
elegir como derecho aplicable el de un tercer pais; y, si no
se establece otro derecho aplicable, pero si =& hiso 1la
exclusidén, el contrato se determinara por el Derecho
Internacional Privado del Tribunal que trate el caso.

Es jmportante también, hacer mencién, que los Usos y Practicas
Comerciales, gue las Partes de la CONVENCION, deben conocer,
son fuentes de derecho y prevalecen sobre 1la Convencion

(art. 9 puntos 1. y 2.}, entre los gue tenemos los

INCOTERMS, gque son definicicnes de cliusulas de compraventa
internacionales, actualizadas de acuerde al desarrolle del
intercambio comercial internacional.

SI SOLO UN CONTRATANTE ES PARTE DE LA CONVENCION: En este
0, se aplicard dnicamente la Convendién,rsi de acuerdc con las
es de Derecho Internacional Privado del otro Estado, resulta

la Ley aplicable (art.l.1.b); de lo contrarioc se aplicara la

del pais que resulte ser la aplicable segin su Derecho
ernacional Privado, gue bien puede ser la Ley Nacicnal, o
n, la de un tercer Estado. D2 lo anterior, tenemos que en 1los
tratos de compraventa Internacional de mercaderias, celebrados
re Guatemaltecos ¥y personas de Estados Parte de la

vencidn, la Ley aplicable a los Contratos seri la elegida de
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comin acuerde, caso contrario, aplicariamos nuestra Legislaci§€
Derecho Internacional Privado, Cddigo de Bustamante, y en
defecto la Ley del Organisme Judicial (L.0.J); el primer cue
Legal, indica que en los contratos de adhesién se presume acepta
a falta de voluntad expresa o tacita, la ley del que los ofrec
prepara; en los demds contratos vy en el mencionado anteriormen
se ampliara en primer termino 1la -Ley perscnal comin a
contratantes y en su defecto la del lugar de la celebracidém (a
185 y 1i86); por su parte la L.0.J. indica que los bienes se ri
por la ley del lugar de su ubicacién v que si el acto o negc
juridico, debe cumplirse en un lugar distinto a aguel en que
celebré, todo cuanto concierns a su cumplimiento, se rige
acuerdo a la ley Zel lugar de eﬁecucién (art 27 y 30).

3. SI AMBAS SON PARTES DEL CORIGO DE BUSTAMANTE: En €
caso, por haber una ley comin a las partes serd esta la aplicat
¥a gue la misma es Ley dentro de sus respectivos Estados, por
que estariamos a lo dicho en el punto antericr. Las partes L
pueden elegir el Derecho nacional de un tercer Estado que no se:
parte de la Convencién ni del Cédigo de Bustamante, por lo
obligadamente se tendrian que aplicar sus normas juridicas, sien
Y cuando dicho sometimiento no sea contrario a leyes prohibiti
expresas o al orden publico (art. 31 L.0O.J.)

4. SI AMBAS SON PARTES DE LA CONVENCION DE LA HAYA 1985 (B):
8i las partes no eligieron ley aplicable, el contrato se regira
la ley del Estado donde el vendedor tenga a2l establecimice

comercial en el momento de concluirse el mismo; sin embargo, s

H
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regird por la ley del Estado en el cual tenga su establecimientd

comercial el comprador, al momento de celebrarse el contrato;

siempre gue: (art. B8}.

R} Se hayan celebrado negociaciones y el contrato haya sido
celebrado por las partes, estando presentes en dicho Estado;

B} En el contrato se prevea expresamente que el vendedor deberé
cumplir su obligacién de entregar las mercaderias en dicho
Estado, oj

%) El contrato haya sido concertado sobre la base de condiciones
establecidas fundamentalmente por el comprador y en respuesta
a una invitacidn formulada por &ste a numerosas personas para
la presentacién de ofertas (llamadas a 1i¢itacién). Lo anterior
es bdsicamente lo que indica la Convencién de 1a Haya sohbre
ley aplicable a los centratos de compraventa, perc contiene
otra serie de circunstancias vy normas aplicables a
circunstancias especiales entre las partes gue deciden gque Ley
les es aplicable, por ejemplo en el articule 8  inciso 3.
indica que a titulo excepcional Y cuando a-la luz de un
conjunto de circunstancias, por ejemplé, una relacidn
comercial existente entre las partes, el ceontrato evidencia
estar mds estrechamente conectado con una ley distinta de 1la
que le seria aplicable segin lo indicadeo anteriormente, se
aplicard aquella otra ley; atn mis, esto no se aplicard si, al
momento de celebrarse el contrato, el vendedor y el
comprador tuvieran sus respectivo establecimientos comergiales

en Estados que hubieren formulado la reserva prevista en su
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by A

articulo 21, inciso b. del parrafo 1, gue indica que "Ikt
aplicardn el pArrafo 3 del art. 8 + salvo cuande ninguna de¢
las partes contratantes tenga su establecimiento comercial er

un Estado gque haya formulado 1a reserva prevista en e]

presente inciso.

2.7.INTERPRETACTION DEL CONTRATO DE COMPRAVENTA TNTERNACIONAL DE
oo eemeeeE el Seemanaly b LOMPRAVENTA INTERNACIONAL DE

MERCADERIAS:

la interpretacién del contrato de compraventa internacional,
se hard de acuerdo con las reglas de interpretacién contenidas
dentro de la Legislacidén aplicable al mismo, de ahi que
tenemos varios casos:
l.- 81 SE APLICA LA CONVENCION: Si 1la ley aplicable resulta ser
la CNUSCCI, entonces 1la interpretacidn se hard conforme a
la Intencién de las partes cuando 1a otra haya conocido o na
haya podide ignorar cuil era su intencién, Si no fuese posible
aplicar lo anterior, se interpretarin segtin el sentido que le
habria dado en igualdad de circunstancias una persona razonable de
la misma condicién que la otra parte (art. 8;71-2) y que para
determinar la intencién de una parte o el sentidc que habria dado
una persona razonable deberédn tenerse debidamente en cuenta todas
las  circunstancias pertinentes del casc en particular, las
hegociaciones, cualesquiera pricticas gue las partes hubieran

establecido entre eilas, los usos y el comportamiento ulterior de

las partes. (art. 8-3).

2.- 8I SE APLICA EL DERECHO GUATEMALTECO: En este caso, estariames

2 lo que indica el C. de C. art. 669 que indica que en las
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.igaciones y contratos mercantiles se interpretaran . de
formidad con los principios de verdad sabida y bueﬁa fer
rdada, a manera de conservar y proteger las rectas v
wrables intenciones y deseos de los contratantes, sin limitar
| interpretacién arbitraria sus efectos naturales., Asi mismo,
tendria gque tener en cuenta gue nuestro ¢€.¢. indica gque se
lerpretaradn seglin el sentido 1literal de sus cl&usulas,
waleciendo la intencidn evidente; debié&ndose dar el sentido mas
wouado para gque produzca efecto seglin la naturaleza del
itrate; asi mismo, gue las cliusulas se interpretarian las unas
' las otras, atribuyendo a las dudas el sentido que resulte del
ijunto de todas; y gue las ambiguas se interpretarén con arreglo
0 que e} usoy la costumbre determinan en el lugar en gque el
itrato se haya otorgado; también que las e¢lausulas insertas en
lelos o formularic preparados de antemano por uno de los
itratantes, se interpretar&n en favor del otro contratante; ¥
‘as disposiciones gque contienen los articulos 1,593 Yy
rigiguientes.

‘ST SE APLICA EL CODIGO DE BUSTAMANTE: En este caso, estariamos
les gue indica en sus articulos 184, 185 y 186, de ahi gue
lemos varios casaos:

.+ —CONTRATOS POR ADHESION: Se interpretarin segtn la ley, a
ta de voluntad expresa o tacita, < del gue los ofrece o
ipara.

l«+~LOS DEMAS CONTRATOS: Se aplicard en primer término 1la ley

'sonal comin a los contratantes y en su defecto la del lugar de




la celebracién. (art. 12s6).

4.-5I SE APLICA La LEY DE UN TERCER ESTADO: En este ca
podria darse que ambos contratantes pertenezcan a Estades que
parte del Co6digo de Bustamante ¥ dque por veoluntad propia, o
resultado de la interpretacién de la voluntad de las parteé (a
184) se deba aplicar la de un tercer Estado gue bien puede
Parte de la CNUSCCI, por lo que estaremos a lo dicho en
aplicacién; o bien gue ese Estado no sea parte ni del cédigo
-Bustamante ni de la CNUSCCI, pPor lo que tendremos que regirnos a
que indique su ordenamiento Juridico Interno sobre

interpretacidén de los contratos.

2.8. MOMENTO DE PERFECCIONAMIENTO DEL CONTRATO:
==nalsy O PRERFECCIONAMIENTO DEL CONTRATO:
El momento, al igual gque el lugar, de perfeccionamiento
contrato es importante establecerlos exactamente, puesto

determinardn derechos y obligaciones para las partes, y sir

para solucionar conflictos en aquellos casos en gue |
guardade silencio sobre la forma de resolverlos, Nuestro C.

indica claramente, en su art. 1791 gue: M"El contrato

compraventa queda perfecto entre las bartes desde el momento

gue convienen en la cosa Y en el precio, aunque ni la una ni
otra se hayan entregado..."; perc hay que recordar que en k¢
compraventa, previamente hay una oferta, contra  ofert

negociacién, hasta llegar a la aceptacitn, por lo que se pueden ¢

dos tipos de momenteos de berfeccionamiento:

1.-En el momente en que al oferente le llega la aceptacién

la oferta por parte del Aceptante, ya sea en forma telefénic
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telegrama, télex, fax, u otro medio electrdnico de comunicactén:
YI

2.=~Cvando el Aceptante de la oferta realice un acto gque indiqu%:
la aceptacidén, lo cual ocurrird solamente en los casos de
aplicacidén de usos aplicables o de practicas comerciales
establecidas de antemano por las partes o por teﬁer relacién
comercial anterior; por ejemplo, que el compfador haga el pedido
de las mercaderias directamente, sin entablar negociacidn sobre
2l precio, puesto dque ya lo conoce por listados o catdlogos
amitidos por el vendedor.

En la prdctica es dificil determinar cuil es el momento de
perfeccionamiento del contrate en aguellos casos en gue han
existideo mucha comunicacidén entre 1ias partes, puesto gque no
suede precisarse con exactitud cual de todas las
comunicaciones fue la aceptacién final.

Lo anteriormente expuesto, estd acorde con lo que indica la
CNUSCCI en su art. 23, qgus definé expresamente el momento de
serfeccionamiento  del contrato, cuando surte efector 1la
aceptacidn de la oferta.

Para concluir, es preciso indicar, que toda compraventa, aungue
2l contrate se haya perfeccionado, siempre quedard sujeta al
reconocimiente y aceptacién de conformidad (por parte del
zomprador) de las mercaderias, va que de no ser conforme, el
contrato se puede rescindir, por no existir igualdad entre 1las
nercaderias ofrecidas y las enviadas al comprador; también se

»odrd rescindir por el incumplimiento en el pago.
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2.9 LUGAR DE PERFECCTIONAMIENTO:

Respecto al lugar de perfeccionamiento del contrato, nuéét:z
legislacidén, el Cbddigo de Bustamante Y la nisma CNUSCCI guardar
silencio al respecto, por 1lo gue para determinar el lugar de
perfeccionamiento, debemos estar a lo dicho en el punte anterior,
puesto que el momento de su perfeccionamiente determinara el
lugar, asi:

1.- 5i el momento de perfeccionamiento se da cuando le llegd 1&
aceptacién de la oferta al oferente, sera, en consecuencia, el
lugar donde se encuentre &ste en é&se momento, pudiendo ser el
local de sus negocios, sﬁ domicilio, 1la fé&brica o el lugar que
ocupa las oficinas de comercializacidn de sus mercaderias; o bien,
2.- Bi el momento de perfeccionamiento viene determinado por actos
del Aceptante, que indiquen 1la aceptacidn de la oferta seri e}

lugar de perfeccicnamiento aguel en dénde se realicen dichos

actos, como el domicilio, la fabrica, el establecimientc
mercantil, ©¢ Dbien sus oficinas administrativas o de
comercializacién.

2.10LAS OBLIGACIONES DE LAS PARTES EN EL CONTRATO DE COMPRAVENTA

INTERNACIQNAL DE MERCADERfaAs:

Las obligaciones de cada una de las partes dentro del contratc
de compraventa Internacional de mercaderias s& encuentran
estipuladas dentro del mismo contrato; . si las partes no lc¢
estipulan, pere hacen acopio de alguno de los INCOTERMS,
encontramos en ellos cada una de las obligaciones que incluyen

como son: 1. para el vendedor, entregar la mercaderia libre de
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rtensiones de terceros vy sin vicies o defectos que vayan‘gn
itra de las estipuladas dentro del mnismo contrato; 2. pﬁra el
iprador, pagar el precio seglin lo estipulado y recibir lav
rcaderia en el lugar, tiemﬁo y forma acordada; dichas
ligaciones son las mis importantes existiende otras que segin

contrato, o bien, el INCOTERM acordade comprendera otras
1o el ‘traspaso de los riesgos, la entrega, los documentos
: tiene gue entregar el vendedor, la propiedad, el seguro,
men de la mercaderias, pagar ciertos gastos referentes a carga
lescarga etc. De lo anteriormente dicho, podemos diferenciar las
tigaciones de una u otra parte del contrato de compraventa, asi:
L0.1.RESPECTO A LA ENTREGA DE LA MERCADERIA Y AL TRASPASO DE
5 RIESGOS: La mercaderia puesta a disposicién del comprador o
:n al primer transportista, conlleva el traspasoc de los riesgos
 pérdida o dafios en la misma, que segin los INCOTERMS
srdados, se dan en diferentes etapas desde la bodega del
1deder hasta la:dei.comprador; aéi:

Ek'WORKS: El vendedor entrega la mercaderia en su fabrica, en

su almacén, en su bodega.

FREE CARRIER (FCA): El1 wvendedor entrega la mercaderia al

trangsportista (nombrad; por el comprador).

FREE ALONGSIDE SHIP (FAS): El vendedor entrega la mercaderia al

costado del Barco.

FREE ON BOARD (FOB): El vendedor entrega la mercaderia a bordo

del Barco.
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5. COST AND FREIGHT (CFR}: El vendedor entrega la mercadéi
a bordo del Barco. i .

6. COST, INSURANCE AND FREIGHT (CIF)}: El1 vendedor entrega

mercaderia abordo del Barco.

7. CARRIAGE PATID TO...(CPT): El vendedor entrega la mercader
al primer transportista.

8. CARRIAGE AND INSURANCE PAID TO...(CIP) E1 vendedor entre
la mercaderia al primer transportista.

9. DELIVERED AT FRONTIER (DAF): El vendedor entrega
mercaderia en el Ilugar convenide en la freontera.

10; DELIVERED EX-SHIP. (DESi: El vendedor entrega
mercaderia a borde del barco en el puerto de desti
convenido.

11. DELIVERED EX QUAY. (DEQ): E1l vendedor entrega
mercaderia sobre el muelle de destino convenido.

12. DELIVERED DUTY UNPAID (DDU): El vendedor entrega
mercaderia a la aduana del pais de destino.

13. DELIVERED DUTY PAID (DDP): El vendedor entrega
mercaderia en las bodegas del comprader en el pais
importacién.

Es de hacer mencién, que el traspéso de . los 1riesgos

comprador determina también el momento en gque empieza a cori

su obligacidén de pagar el precio, si la nercaderia
encuentra de conformidad con las estipulaciones contractual

seglin su revisién.

2.10.2.L08 COSTOS EN LA COMPRAVENTA INTERNACIONAL: Los cost
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ue soportard el vendedor o el comprador en cada transaccién, éQf

endera de las estipulaciones contractuales, pero si se ha elegidw-

lgin INCOTERMS, éste contiene exactamente cuéles corresponden af;
endedor vy cudles corresponden al comprador; asi:

.- EMBALAJE: En todas las condiciones de venta, es obligacidn del
vendedor soportar los gastos de embalaje, excepto gue se
acostumbre expedirlas sin &1, como la mercaderia a granel.
Es importante, que el embalaje adecuado sea determinado de
comin acuerde con el comprader ¥ de acuerdo con las normas
internacionales existentes al efecto como la ISO y AFNOR
en Francia, DIN en ia repiblica Alemana, BS en el Reino
Unido, ASTM vy ANSI en los EE.UU. ete. 2Asimismo es importante
mencionar gue en todo embalaje debe ir debidamente marcado los
pictogramas gue recomienda la ISC (Crganizacidén
Internacional de Standarizacidn), asi:

1. Que todos los bultos llevan nlmeros fraccionados, donde

.el numerador indigue nimerco de orden y el denominadﬁr

el nimero total de bultos.

3. Las dimensicnes se indicardn en centimetros.

3. Los pesos se indicaran en kilogramos.

i. Las marcas se colocaran, come minime, en dos lados del
. embalaje.

2. Los pictogramas obligatorios son:

2.1. El lugar de destino final.
2.2. Puerto de desembargue.

2.3. Destinatario.

41



e.d. Nﬁﬁero de bultos sobre el total.

e.5 Puerto de embargue (optative).

E.6. Expedidor (optativo)

B. LA CARGA EN DEPGSITO: El costo de la carga en depdsito 1
soporta el vendedor, a excepcién de la condicidn EXW gue 1
soporta el ;comprador. Los diversos medios de carga, ademés d
la mercadafia a granel, son las paletas y el contenedor.

4. LAS PALETAS: Son unidades de carga en donde se agrupan lo
bultos scobre una plataforma, siendo las medidas de la base ma
utilizada las de 800mm x 1200mm y la de 1000mm x 1200mm ¥y su
combinaciones.

b.EL CONTENEDOR: Es un recipiente metdlico, apts para e
trasporte de mercaderias y usado en diversos medios d
transporte, de  &gil manipulec v vaciado. Los contenadore
completos, de mexrcaderia, se denomina FULL CONTAINER LOA
(FCL}, donde la mercaderia viaja desde principio hasta el final d
su vaciado, sin ningfin trashordeo; los que llevan carga menor a
volumen de su ecapacidad se denomina LESS TEAN A CONTAINER LOA
(LCL), en é&ste la mercaderia estd sometida al trasborde de 1
carga (llenado) © descarga (vaciado), lo anterior son 1lo
dencminados consolidados de mercaderia, ya que tiene gqu
entregarse, parte de la misma, en diversos lugares, y a su vez
llenarlo de otra para aprovechar su volumen. Los FCL viajan g
puerta a puerta y los LCL de muelle a muelle.

C.EL TRABNSPORTE EN ORIGEN (PAIS DE EXPORTACI&N): Est

"transporte se refiere al desplazamienteo de ias
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rcaderia, objeto del contrato, desde el lugar de produqiiéﬁ\@%
nta, hasta el lugar pactadc en el contrato, para poﬁgilaJ
sposicidn del comprador o entregarlas directamente al mismo; esté:
sto lo soporta el vendedor, como norma general con la excepciéni
cldusula EXW en la cual el gasto lo soporta el comprador. Este
sto es diferente al transporte internacional, ya que es interno
ntro del pais de exportacidén, hasta ponerla en la "terminal

uelle, bodéga de puerto o aeropuerto).

LOS TRAMITES ADUANEROS DE EXPORTACION: Estos tramites
msisten en el clarec de aduana, en poner la mercaderia libre
-abas exigidas por las autoridades aduaneras, poner la mercaderia
bre de cbstAculos, llenandec los requisitos exigidos por las leyes
11 pais de exportacidén referentes a documentacidn, licencias,
:¢c., necesarios para la salida del pais de la mercaderia; en todas
18 clausulas de los INCOTERMS, son gastos del vendedor, con las
rcepciones, de las cldusulas EXW y FAS, que son gastos del

ymprador.

DEL SEGURC INTERNACIONAL: La cobertura del seguro
iternacional deberd contratarse con una compafiia solvente y
2 buena reputacidn en las condiciones FPA {(Free of
irtigular Average) y debe cubrir el precio mas un 10 % (sclo en
[F ¥y CIP), debiéndose formalizar en la moneda estipulada en el
>ntrato de compraventa. el deocumento del seguro puede ser una
3liza (gque cubra el viaje}, un certificado extendido por el

segqurador ¢ su agente, el extracto de la pdliza etc. El costo del
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seguro internacional lo soporta el vendedor en las cléusﬁ
CiF, CIP, DES, DEQ, DAF, DDP, ¥ DDU; mientras que
soporta el comprador en las clausulas: EXW, FAS, FOB, F
CFR, y CPT :
F. EL TRANSPORTE INTERNACiONAL: Los INCOTERMS no guar
ninguna vinculacién con los contratos de transporte,'salvo
parecido con los términos utilizades en diches contrat
Las disposiciones sobre transporte de mercaderias establecen
gué modo el vendedor cumplird su obligacidén de entregar
.mercaderia al transportista, por ejemplo en las cliusu
"FOBY", "CFR" y "CIF", se entregard a bordo.del bug
seglin las précticas comerciales mas utilizadas; en ot

medios se utiliza el +&rmino "France Transportista"™ (lug

de entrega convenido); "Flete/porte pagado hasta..."

En el uso de los INCOTERMS, en el +término "Fra
transportista", se entiénde por "Transportadora", cualgu
persona gque, en un contrato de transporte, se conpromete

efectuar o hacer un transporte por ferrocarril, carretera, m
aire, vias navegables interiores o una combinacién de dic
modalidades. Asi misme, tenemos gque "TERMINAL DE TRANSPORT
significa wuna terminal de ferrocarril, una estacién

flete, una terminal o depdsito de containers, una terminal
mercaderia polivalente o cualgquier otro lugar ﬁareci
"CONTAINER", por su parte significa cualguier equipo emple
para unificar 1la carga, esto es, toda clase de contenedo

y/o plataformas, remolgues, cajas méviles, igloog, y se apl
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a todas las modalidades de transporte; TRANSPORTISTA", é§5-¥a
zontraparte de un contrato de transporte, comprometiéndose efectuara
21l traslado de mercaderias por determinado medio de transporte.
Los- costos del contrato de transporte internacional los
soporta el comprador en las clausulas EXW, FAS, FOB, FCA; mientras
jue en las demds las soporta el vendedor (CFR, CIF, CIP, CPT, DES,
JEQ, DDP, DAF Y DDU); en las cldusulas CFR, CIF, CIP Y CPT, cuando
3l comprador ha pagado la mercaderia debe asegurarse gue el
vendedor no disponga de ellas, luego de su entrega, dando nuevas
instrucciones al transportista, para este efecto se utiliza 1la
zldusula "NO DISPOSAL" puesta en el Way Bill, la cual no suele

zstar en el conocimiento de embargue.

3. TRAMITES ADUANEROS EN DESTINO: Se refiere a los gastos por
trdmites de aduana en el pais de importacién de mercaderia, gastos
jue lo soperta el comprador excepto en las cldusulas DEQ y DDP en
las_cuales e$ obligacién del vendedor entregar las mercaderias
libres dé derechos de importacién.

R.  TRANSPORTE EN DESTINO: Estos gastos los  soporta el
zomprador, con la unica exzcepecién de la cléusula DDP, en la cual es

el vendedor gquien los soporta.

I. DESCARGA EN DEPOSITO: Todos estos gastos ocasiconados
para la descarga en el deposite del compradeor, son
soportados por &1 con la tinica 2xcepeion de la

cldusula DDP, en la cual es el vendedor guien los soporta.
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2.10.3. EL TERASPASO DE LA -PROPIEDAD= Los INCOTERMS no contiéie.?n

T
disposiciones referentes al traépaso de la propiedad, por lo gue
serdn las disposiciones contractuales o en su defecto, las
disposiciones de la legislacién aplicable al contrato gue determine
los regquisitos que se deben cumplir para la transmisién del
deminico de la mercaderia, como por ejemplo, el oporgamiento de
escritura, la cancelacidn de un registre, o bien, comoc en 1la
gran mayoria de los casos en que la propiedad se transmite por lz
simple tradicidn de la misma o por la existencia del contrato de
compraventa por leo gue la fdnica obligacidn del vendedor, gserd le
de entregar o poner a disposicién la nercaderia, en el tiempo,
lugar y modo pactados, coincidiendo con dicho acto el de 1z
transmisién del dominio,

81 la legislacién del comprador, exige determinades reguisitos
previos para la tTrasmisidn del dominio de determinadas
mercaderias, sera éste guien indique ai. vendedor gque debe
cumplirlos para efectos de la transmisién de la propiedad. E
nuestro ordenamiente juridico, como quedd sefialado en el puntd
2.3.3., no necesitan de formalidades especiales, vya due la:
partes quedardn obligadas de la manera y en los términos que
aparezca gue guisieron obligarse.- La entrega de la mercaderia, d
su propiedad, debe réalizarla el vendedor libre de derechos sii
pretensiones de terceros, puesto gque de no ser asi, existir
un  incumpliniento del contrato y se sujetarid al saneamiento po
evicecidn, puesto que la mercaderia estaria sujeta a reclamacione

de diversas indoles por terceros gque tienen derechos sobr
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5 mismas, ya sea como consecuencia de prenda, embargo &ila
:lamacidén de propiedad, u otros derechos reales o pretensioﬁéﬁ
1dadas en los mismos, dque impidan la pacifica peosesidén de la
rcaderia, por el comprador.

El derecho o las pretensiones fundadas en esos derechos por
rceros, se regird por la regla LEX REI SITAE, o sea el lugar gue
1pa los'bienes en el momento de la demanda que en otras palabras
ria la Ley del lugar del pais de exportacién o de importacién,
¢t lo que se sujetara a dicha Ley todo 1o concerniente a las
:lamaciones judiciales que pretendan los terceros para hacer
ler sus derechos sobre las mercaderias cbjeto del contrato de
npraventa Internacional.

10.4 OTRAS OBLIGACICNES: Existe una gran variedad de
ligaciones, derivadas de las cléusulas contractuales, o bien
rivadas del usc de las INCOTERMS, entre ellas tenemos: por
vendedor: Entregar mercaderias conformes con el contrato,
nar medidas bara la conservaéién de las mismas cuandd el
npfador no las reciba en el 1lugar ¥ tiempo convenido,
iiendo 1llagarse desde el almacenaje hasta 1la venta de las
smas, descontando al comprador, log gastos ocasicnados por

incumplimiento del contrato al no recibkirlas; por parte
1L comprador: el pago del precio, tema va desarrollado en
punto 2.3.2.1.- recibir la mercaderia, pudiendo llegar
ta obligacidn desde el almagenaje de 1la misma hasta
venta, teniendo en eses casos el dereche al reembolso
los gastoes dque le ha ocasionado por el incumplimiento

1 vendedor de no entregar las mercaderias en el
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tiempo convenido o kien no las entrega de conformidad coﬁ%
especificaciones contenidas en el contrato, o no aptas para
use para el cual se compraren.

2.11. EL INCUMPLIMIENTO DE LAS OBLIGACIONES: El incumplimiento
las obligaciones contractuales por parte de unc de
contratantes, da lugar a gue la parte afectada pueda exigi
a la otra responsabilidad por la contravencidn, por la
judicial o arbitral, segin se haya estipulado en el mismo, va ¢
dentro del contrato existen «cldusulas penales, garantias )
incumplimiento, tribunal competente, Ley aplicable al mismo
tambi&n, normas sobre arbitraje (véase punto 2.4.- ); por
que se tendrd que tomar en cuenta lo dispuesto en ellas p:
dilucidar cualquier litigio; asi mismo es de tomar nmuy en cuel
que, si se ha utilizade alguno de los INCOTERMS,
obligaciones que de su uso se derivan serdn parte integra:
del contratoc y por lo tanto Ley entre las partes.-

El problema esencial en la solucién de los conflict:
derivadeos por incumplimiento de las normas contractuales 1
alguna de 1las partes, es determinar qué ley se aplicard (cual
en el contrato, las partes han guardado silencio sobre e
punto)}, si la ley del Estado del comprador o la del Estado «
vendedor, o bien la de un tercer pais; sobre é&ste problema
véase el punto 2.6.- Despuds de haber dilucidade qué ley
aplicard, se presenta otro problema, no menGé importante que

anterior, gue seri determinar cuil es el tribunal que tis

competencia para resolver el litigio; en Guatemala 1a competen:
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andriamos gque determinarla de acuerdo con las normaé;
sntenidas en el Titulo T del libro primero del Cédigo procesal;
ivil y Mercantil, si 1a otra parte del contrato de compravent%u
> es signataria del c8digo de Bustamante; puesto gue si es
arte del nmismo, se tendria gue aplicar sus normas para determinar
a competencia en base al capitulo I, Titule segundo del libro
garto del referido cuerpo legal; y. especificamente los
rticulos 323 vy 324 gue indican que: "Fuera de los casos de
umisién expresa o tacita, y salvo el dereche local contrario,
erd juez competente para el ejercicio de acciones personales
l.del lugar del cumplimiento de la obligacidn o el del domicilio
& los demandados y subsidiariamente el de su residencia (art.
23); ¥, para el ejercicio de accicnes reales sobre bienes
uebles, serd competente el Jjuez de la -situacidn, ¥y si no
uere conocida del demandante, el del domicilio, y en su defecto
1 de la residencia del demandado (art. 324); también se debe
ener en cuenta que el cddigo de Bustamante indica gque dentro de
ada Estadg la competencia preferente de los diversos jueces se
justara a su derecho nacional. (art. 332).

+11.1.7TPOS DE INCUMPLIMIENTO: Existe una gran variedad de
ncumplimientos de las obligaciones derivadas de un contrato de
ompraventa internacional de mercaderias, segin la legislacién
Pplicable al mnismo; dentro de la legislacién Guatemalteca el
ncumplimiento de la obligacidén por el deudor se presume por
mlpa suya mientras no se pruebe lo contrarioc (art. 1423 cc.}; que

n el caso de la compraventa internacional seria o bien el page del
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precio o bien la entrega de la mercaderia en el puerto o lﬁgq
convenidos, o segin el INCOTERM utilizado. E1 incumplimient
serd imputable al deudor, a menos gque priebe gue su n
cumplimiento se debe a un éaso fortuito o fuerza mayor, a no se
que en el momento en gue ocurrieren se encuentre en estad
de ‘Mora ({(art. 1426); teniendo siempre en cuenta gque en 1la
obligaciones mercantiles -segin nuestra legislacion- no e
necesario el reqguerimiento o interpelacién (art. 677 €. de C.) com
en las civiles (art. 1428, 1429, 1430, 1431 Yy 1432 del cec.).-

La cl&usulas penal o indemnizatoria, es aquella clausul
gue dentroc del contrate las partes de comin acuerdoe fijan un
cantidad monetaria, que deberid pagar el gue deje de cunplir 1
obligacién a gue esta sujeto, o bien no la cunpla de la maner
convenida, © retarde su cumplimiento, la cual, en tales casos
compensard los dafics y perjﬁicios, pudiendc el acreedor exigir e
cumplimiento de la obligacién o 1la indemnizacién, pereo no la
dos cosas, a no ser que haya pactade que &sta pusda exigirse po
el simple retardeo o el incumplimiente imperfecto; en ésto
casos, procederd la reduccidn proporcional de 1la <cantida
indemnizatoria, y si las partes ne se pusieron de acuerdo, 1
fijara el juez. Al exigir la indemnizacién, no se puede obligar a
acreedor a exigir la prueba de los dafios y perjuicios, ni e
deudor podré eximirse de pagarla pretendiendo que no hubo dafios
Y perjuicics. La clAusula penal serd insubsistente cuando &
trata de asegurar en ella el incumplimiento de obligacicne

gque no pueden exigirse judicialmente, salvo los caso
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resamente consignados en la ley. (art.1436 y subsiguieres
.} de lo antes expuesto, podemos inferir gue existe ﬁna'graq
tidad de incumplimientos, asi: N
[NCUMPLIMIENTO POR IMPEDIMENTO EXTERNO: Este incumplimiento
@ de probarse gue no fue culpa del obligado, de lo contrario
presume como culpa suya (1423, 1426 C.C.); este tipo puede
yinarse por dos motivos:.

. POR CASO FORTUITO: Este consiste en aguellos acontecimientos
no dependen ni de la voluntad del obligado ni de ninguna otra
sona, sino de la misma naturaleza, por ejemplc una tormenta
ocasiona el hundimiento del barco gque transporta la mercaderia
tinada al comprador, en éste caso no habra ninguna
pongsabilidad del vendedor, ya gue el incumplimiento de su
igacidn no depende de su voluntad sino de un acontecimiento
revisible, inevitable e insuperable.-

.POR FUERZA MAYOR: Este tipo de incumplimiento no depende en
oluto de 1la voluntéd del obligado, sino de una voluntad
na, de un tercero, 1lo gue lo libera de culpa :eﬁ'_ el
plimiento, por ejemplo, el comprador gue no cumple con el
¢, en la forma, lugar y tiempo convenido en el contrato de
praventa debido a gue sufre un robo del dineroc gue le serviréd
a realizar el pago.-

NCUMPLIMIENTO DE OBLIGACIONES DE HACER: En este tipo de
umplimiento, en gque el deudor deja de hacer determinada

a, pueden darse tres casos para el acreedor:

.+ 81 el acreedor prefiere la prestacidén por el deudor, pedira
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gue se le fije un término prudencial para cumplir con
obligacidn, y si no cumple sera responsable  del pago de da
Y perjuicios (art.1i324cc):

B.2. El acreedor puede hacer por medio de un tercero, a co
del deudor, lo gue se hubiera convenido, si la calidad
ejecutante fuere indiferente {art.1323cc.} comé peor ejemplo
los dos casos anteriores tenemos, cuando el vendedor ne cum
con entregar las mercaderias chjeto del contratoc en tiempo, p
no ha sufride ninglin contratiempe por caso fortuito o fue
mayor que extingan su obligacién; en este caso el compra
puede: .

a} Contratar con otro vendedor que fabrigue a su carge
mismas mercaderlias, de la misma calidad . gue el pri
contratante; o bien,

b) pedir al tribunal que fije plazo prudencial para gue cum
con la obligacidén de fabricarlas vy entregarlas, en caso
incumplimiento serd responsable de dafies y perjuicios,-

B.3.51 la obligacidn de hacer resulta imposible =sin culpa ¢
deudor, la obligacién gueda extinguida (art. 1325 cC.cC
Devolviende, en este caso el deudor lo gue hubiera recibido
acreedor; por ejemplo, cuande el vendedor no puede cump
con su obligacién de entrégar las mercaderias en tiempo déb
a gque sufre un incendioc en la fédbrica y destruye la mate
prima para fabricarilas, por lo que debera entregar
comprador lo gque  hubiera recibido de anticipo, queda

extinguida la obligacién de fabricarlas.-
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INCUMPLIMIENTO SOBRE COSA CIERTA Y DETERMINADA O DETERMINAE%E?_:
1 este tipo de incumplimiento, el1 deudor morose pagarid éﬁf”
mecepto de dafios y perjuicios, salve pacto en contrario, eif
iterés legal sobre el valor de la cosa, valor gue sera el
ljado por las partes en el contrato, y en defecte por el gque
:mga en la plaza el dia de vencimiento, o bien el fijado por
(pertos (art. 678 C. de C. );por ejemplo cuando el vendedor de
1s mercaderias incumple con su entrega, habiéndose fijado en el
mtrato el valor de las mismas, puede el comprador exigir de
juel, el pago por los daflos y perjuicios, el interés legal
:1 precic de las mismas, por todo el tiempo del incumplimiento,
rterés gque en Guatemala se calcula como el proredico ponderada de
a tasa activa bancaria, menos de dos puntos porcentuales
art.1947 C.C.); sino se ha fijado el precio de la mercaderia en
1 contrato, pedird gue sea el valor gue tiene en plaza el.
ia del vencimiento de la obligacién o bien gue se fije por
xpertos en caso gue sean mercaderias . eslﬁecificamente mandadas a
abricar y que por lo tanto no && encuentren en plaza.-

uestra legislacidn, estipula gue el acreedor gue estimare gque los
afios y perjuicios ocasionades por el incumplimiento del contrato
ueren mayores dque los calculados seglin lo anteriormente expuesto,
odri reclamar el excedente; por ejemplo, el comprador gue antes
e recibir las mercaderias por parte del vendedor, se ha
omprometido en el mercado interno (pais importador) con otros
ompradores a venderles lotes de las mismas por medio de contratos

e promesa de ventas; en éste caso, los futuros compradores,
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pueden demandar del comprador original el pago de daﬁoQ&%f
perjuicios ocasionades por incumplimiento, o bien, el pago de‘f
multa convenida en el contrateo de promesa ( art. 1674 C.C.);;
D.INCUMPLIMIENTO DE DAR COSA DETERMINADA SOLO POR SU ESPECIE: E
este tipo de incumplimiento, la eleccién de 1la cosa debid
corresponde :ai deudor, salvo pacto contractual, y &ste n
podrd 1liberarse de su obligacién alegando caso fortuito
fuerza mayor antes de la eleccién e individualizacidn de 1
mercaderias. Al realizarse la eleccidn, se aplicara lo indicado e
el punto anterior; por ejemplo, el vendedor de vehicule
automotores a quien se 3le ha pedids tres automotores marc
Mercedez Beng, estilo 320i, modelo 1996, color negre, podr
elegir les gue &1 quiera del stock disponible en el almacén de s
fibrica, notificando al comprador gue los tres wvehiculos de la
caracteristicas solicitadas son los tres con las series
chasis: x,y,y =z (momento de la Aindividuwalizacién de 1la
mercaderias); en case del incumplimients, se aplicaran 1la
disposiciones estipuladas 'en el inciso anterior; antes de 1
individualizacidn, el vendedor no puede alegar incumplimient
por caso fortuito o fuerza mayor, ya que no imperta en nada la
series y chasises de los vehiculos, ya que pueden ser otras
siempre y cuando cumplan con las caracteristicas solicitada
por el comprador (modelo, estilo, color ¥ marca}.-
E.INCUKPLIMIENTO POR IMPREVISION: En este tipo de incumplimiento
&ste se produce sin culpa del deudor, haciendo su cumplimient

demasiado onercso como consecuencia de hechos extraordinario
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osibles de prever y de evitar; en éste caso, el cont'agg
de ser revisado mediante declaracién 3judicial; este tibo aé'
ummplimiento v la facultad de revisar el contrato es lo gue-
doctrina se le denomina la Teoria de la imprevisidn (Rebus sic
ntibus). Como ejempleo, cuando el comprador ha pactado en hacer,
fecha futura, el pago de la compraventa en Ddélares
teanericanos o su eguivalente en moneda nacional, peroc gue
ido a causas inflacionarias extremas hacen que el Quetzal se
alfie sustancialmente frente al Dolar, haciendo que el
umplimiento en el pago, no sea imposible, sino demasiado
roso (por ejemplo, 4gue se Tengan gue pagar cuatro veces
gque el comprader tenia pensado pagar). en este caso, goza el
prador, del derecho de hacer que el contrato se revise por
. judicial (art. 1330.C.C.}; y por el lado del vendedor, en
caso de la inflacién; que las materias primas s{bitamente
ienten ostensiblemente de valor, por lo que el cumplimiento de su
Jdgacién seria demasiada onerosa, por-lo que tendra el
‘echo de revisién judicial del contrato.
INCUMPLIMIENTO SEGUN LA CNUSCCI: Es importante mencionar que
"CNUSCCIY, indica los casos en gque no hay requnsabilidad por
incumplimiento como son:.
.« EXONERACION DE RESPONSABILIDADES POR INCUMPLIMIENTd: En 1la
meracidn que contempla la convenciédn, no se utiliza el
unmplimiento causade por fuerza mayor o caso fortuito, come
ytemala, sino gque habla de un "Impedimento" ajeno a la

luntad de la parte obligada, vy, de incumplimiento causado
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por la contraparte, asi:

F.1.1. POR IMPEDIMENTO EXTERNO:

A} Incumplimiento por impedimento ajeno a su voluntad (de
parte obligada); opera como exoneracisén cuando
incumplimiento se produce por impedimento ajeno a su volunt:
imprevisible e insuperable.-

B) Incumplimiento de un tercero; opera, si el incumplimiento
debe a que la parte obligada encargé total o parcialmente
ejecucién del contrato a un tercero gue no cunplié; en este cas
quedard exenta de responsabilidad si:

1.) El incumplimiento del tercero pueda considerarse [o
impedimento ajeno a la voluntad de 1a parte obligada, con
caracteristicas de imprevisible, inevitable e insuperable; vy,
2.}y El incumplimiento dei tercero se deba tanbién a
ocurrencia de un  obstdculo imprevisible, inevitable
insuperable.- Esta disposicién se refiere al caso gque la pal
obligada haya subcontratado la ejecucisén de su obligacién con
tercero, pero no a los casos en que la parte obligada reciba
terceros insumos o servicios gue ordinariamente le suministre
La exoneracién de 1la responsabilidad opera wmientras dure
impedimente; y, el impedimento ajeno a la voluntad, operaz
s8lo si se comunica oportunamente a la otra parte la presenc
del impedimento y la consecuencia que prevé gue tendra en
cumplimiento de sus obligaciones.

F.1.2,.INCUMPLIMIENTOS CAUéADO POR La CONTRAPARTE: Es

incumplimiento se da por una accidén u omisiédn de 1la contrapart
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uien neo podrd inveocar el incumplimiente del contrato; ﬁ%g:
jemplo, el incumplimiente de comprador de especificar 1a$§
ercaderias gue ha de entregar el vendedor, [} eﬁf.
ncumplimiento de la obligacidn de enviarle modelos conforme a los
uales ha de fabricarse las mercaderias; en estos casos nho puede,
1 comprader, invocar el incumplimiento del contrato, ya gque &l no
a cumplide con sus ebligaciones contractuales haciendo que
1 vendedor -incumpla también sus cbligaciones; operandose asi como
na exoneracion de responsabilidad por el incumplimienteo de 1la
ontraparte.

»2 . INCUMPLIMIENTQ ESENCIAL: Es esencial el incumplimiento que
ause a la otra parte un perjuicio tal gque 1la prive
ustancialmente de lo gue tenia derecho a esperar en virtud del
ontrato; ya gue solamente puede ser esencial aguel perijuicie
rave, teniéndose por perjuicio cualquier deterioro o menoscako
conémico, y no en el sentido restringide de ganancia dejada
@ obtener; debe privar sustancialmente a la parte agraviada de
us legitimas expectativas. Puede constituir incumplimiento
Lséncial, por parte del vendedor, no s6lo la falta de entrega
le las mercaderias, sino tamkién 1la falta de conformidad de 1las
iismas, la demora en la entrega o la entrega parcial, si producen
n  perjuicic con las caracteristicas anotadas. Por el lado

lel comprador puede serlo, ademds de la falta de pago del

wrecio, la demcra en hacerlo, la negativa de recibir 1la

iercaderia o ‘demora en recibirlas.

'«2.1.INCUMPLIMIENTO PREVISIBLE: Es un tipo especial de
57



incumplimiento esencial y se da en aquellos casos en que despud
de haber celebradc el contrato, resulta manifiesto, para una 4
las partes, que la otra no cumplird su obligacién esencial} po
ejemplo, cuando el comprador sabe que el vendedor no podr
entregar las mercaderias porque ailin no ha obtenido la materi
prima para fabricarlas; en este caso, seria injusto exigir a un
parte que cumpla sus obligaciones, cuando es patente que la otrxr
no cumplird las suyas por conocer las causas gue motivarin ta
incumplimiento.

F.3.INCUMPLIMIENTO PARCIAL: Se da este incumplimiento cuande un
de las partes cumple parcialmente sus obligaciones, se dan lo
siguientes casos:

F.3.1.DE LA OBLIGACION DE ENTREGAR MERCADERIAS: Est
incumplimiento se da cuande el vendedor cumple parcialmente s
obligacién de entregar mercaderias, porgue sdlo proporciona un
parte del total (cantidad) o porgue sdlo una parte de la
entrega es conforme con el contrato (calidad). En estos casos
el comprador podrd exigir que el vendedor entregue la part
que falta, ] gue repare o sustituya las mercaderia
defectuosas, © podrd rebajar proporcicnalmente el precio
exigir una indemnizacién ﬁe dafios. y perjuicios causades, o bie
resolver el contrato en la parte no cumplida.

F.3.2.DE LA OBLIGACION DE ENTREGAS SUCESIVAS: Este incumplimient
tiene varias variantes:

A.- Incumplimiento de obligaciones relacionadas con una entreg

(se aplicari lo dicho en el inciso anterior).
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Por incumplimienteo previsible de futuras entregas (se plede
slver el contrato respecto de futuras entregas con base en esgi
mplimiento previsible),

Por incumplimiente  relacionados con  una entrega que
stituye un incumplimiento esencial respecto de otras entregas
idas © futuras, en este caso se da dereche al comprador a
larar resuelto el contrato respecto de esa entrega vy
lararlo, al mismo tiempo, resuelte respecto de entregas ya
stuadas o de futuras entregas si, por razén de su
ardepéndencia, tales entregas no pudieren destinarse al uso
visto por las partes en el momente de la celebracién del
trato.

.3.DE LA OBLIGACION DE PAGAR EL PRECIO: En este incumplimiento,
je el vendedor resolver el contrato (parcialmente o en su
alidad); totalmente si el incumplimiento parcial constituye un
umpliniente esencial.

.4.DE LA OBLIGACION DE PAGAR EL PRECIO A PLAZOS: Se da en las
tas a plazos en que el comprador incump;g con su obligacién de
lizar el pago, didndose los siguientes casos:

Entregas sucesivas de mercaderias coﬁ pagos sucesivos, en este
o, el vendedor queda protegido por 1lo indicado en el punto
1. .

Entrega en. . un sélo acte de la totalidad de la mercaderia, vy el
pradﬁr queda obligado a hacer pagos parciales en
erminados plazes, agui el vendedor tendria gque exigir el pago

cial no hecho, fijar al comprador un plazec suplementarioc para
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hacerlo o resolver parcialmente el contrato, si esto tuviera alt
ventaja para &l (como la recuperar la parte correspondiente a
mercaderias entregadés), O bien resolver parcialhente el cont)
respecto de 1la parte no pagada; vy, respecto al futuro, si
incumplimiento de ese paéo parcial da motivos para prever un fui
incumplimiento. Teniéndose en cuenta, gue para resolver
contrato por incumplimieﬂto de uno o varios pagos parcial
requeriria que el incumplimiento constituya un incumplimie
esengial.

F.4. SUBSANACION DEL INCUMPLIMIENTO: En aplicacidn de la Regla
Derecho Romano (omnia Bonae fide iudicia  sunt absolutoria), e
es, que en todas ellas el demandado siempre tiene la posibilidac
salir absuelto si cumple el contrato antes de dictarse
sentencia; ya gque es mejor que el deudor cumpla sus obligacic
voluntariamente, a que se le cbligue judicial o arbitralmente,
108 consecuentes gastos de tiempo y dinero que lo dltimo ocasiag
Asi, la convencién, sefiala lo siguiente:

F.4.1l. SUBSANACION DE INCUMPLIMIENTO POR EIL VENDEDOR:

A) Subsanacién antes de la fecha de entrega: este caso, se
cuando el vendedor entrega las mercaderias con anticipacién, f
comprador acepta recibirlas, el vendedor puede luego subsan
antes de la fecha para la entrega, cualquier deficiencia que h
habido en 1a entrega, sea entregadoc las partes faltantes,
sustituyendo o reparande las mercaderias defeétuosas.
B}Subsanacion después de 1la fecha de 1la entrega: el vende

subsana su obligacion después de la fecha de entrega, si con
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lio no lesiona o causa inconvenientes excesivos al compradéﬁ%.y
in gue por ello se libere de la responsabilidad por dafios ﬁg
erjuicios gue haya causado la demora en el cumplimiento.

.4.2. SUBSANACION DEL INCUMPLIMIENTO POR EL COMPRADOR: La
NUSceI gﬁarda silencic respacte a la subsanacién del
ncumplimiento por el comprador, pero por analogia se aplican las
isposiciones que contiene para el vendedor, puesto gque se debe
ratar con igualdad de derechos a ambas partes de la compraventa.
.12, RECURSOS POR INCUMPLIMIENTO DR LAS OBLIGACIONES
ONTRACTUALES: En el desarrollo del presente punto, quiero dejar
laro, que no se trata de recursos como se lez entiende en el
rea procesal, sino de derechos que tienen las partes, por el
ncumplimiento de la contraparte de sus respectivas obligacicnes
ontractuales.

os recursos de gue disponen las partes, dentro del contrato de
ompraventa internacional de mercaderias, se fundamentan en el
ncumplimiente de cualquiera de las obligaciones contractuales, de
onsiguiente:

«12.1. BEGUN LA CKUSCCI: La Convencidn, contiene una serie de
bligaciones que deben cumplir el comprador ¥ el vendedor, por
ue éstas son ohligaciones extracontractuales, asi mismo, se debe
ener en cuenta la utilizacidn de los Usos Mercantiles como los

NCOTERMS, ya gue ellos conllevan otras obligaciones; de ello

enemos:
-12.1.1. RECURSOS DEL COMPRADOR:

JRequerir la indemnizacidn de los dafios y perjuicios.
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B)Exigir el cumplimiento de las obligaciones, lo cual Pue
a

concretarse en reclamar la sustituecién o reparacién

mercaderias que no son conformes con el contrato;

C)Fijar un plazo suplementario para que el vendedor cumpla s

obligaciones;

D) Declarar la resolucién del contrate, sin afectar el

derecho del vendedor a subsanar el incumplimiento.

E)Rebajar proporcionalmente el precio de la mercaderia que no s

conforme cen el contrato;

F)Rechazar las mercaderias entregadas con anticipacién o i

exceso.

OTROS RECURS0OS DEL COMPRADOR: Ante el incumplimiento d

vendedor, puede:

G)Exigir garantias de cunplimiento; ante la negativa a

vendedor a reembolsarle gastos de conservacién, puede:

G.l.)Retener las mercaderias; y ante la demora del vendedor

recoger las mercaderias rechazadas, puede: .

G.1l.1.)Vender las mercaderia y retener parte del precio.

De los antericres recursos, golamente dos son de caractt

judicial, el de indemnizacidn de dafos ¥ el de perjuicios.

2.12.1.2. RECURS0OS DEL VENDEDOR:

A)Exigir la indemnizacién de dafios Yy perjuicios;

B)Demandar el cumplimiento del contrato;

C)Fitar un plazo suplementa;io para que el comprador cumpla st

obligaciones;

D)Declarar la resoluciédn contrato;
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acer unilateralmente la especificacidn de las mercaderias;
DS RECURSOS:

Reclamar garantlas de cumplimiento; y, ante la negativa del’
prador a reembolsarle gastos de conservacidn, puede:

.Retener las mercaderiaé; Yy, ante la demora en recibirlas,
de:

+1. Venderlas y retener parte del precio. De los anteriocres,
amente dos son recursos judiciales, que solamente pueden ser
rcidos a través de la ejecucién de la sentencia del juez o
itro que los conceda y determine, son éstos: los recursos de
plimiente especifico del contrato, y el de indemnizacién de
oS ¥y perjuicios.

2.2.EN GUATEMALA: Acotamos, gue no son propiamente recursos,
o derecheos gue se pueden ejercer como acciones.

ndiendo a lo que estipula nuestro ordenamiente Jjuridice, los
ursos en Guatemala, réferentes a reclamaciones originadas
incumplimiento de las clausula contractuales de un contrato de
praventa internacicnal de mercaderias, se ventilardn en
cio Sumario (como una aceidn) (art. 229 CPCYM), salvo gque
tro del misme contrato las partes hayan convenido en someter
diferencias .al arbitraje (art. 1039 C. de C.),.de ser éste
caso, las partes deberidn someterse a lo estipulado en el
reto del Congreso de la Repliblica No. 67-95 -Ley de
itraje- la cual reccnoce los usocs mercantiles (entre ellos, los
OTERMS)-para ser tenidos en cuenta a la hora de resolver la

troversia sometida al tribunal arbitral (art 36); y, lo
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resuelte (sentencia o laudo arbitral), se ejecutari de acu
con el procedimiento del juicio ejecutivo en la Via de Apr
{art 294 y subsiguientes CPCYM) teniendo en cuenta lo estipulad
el arto. 340 vy subsiguientes del CPCYM referentes a 1la ejecu
de sentencias, si la misma va a ser ejecutada en Guatemala;
se ejecutard en el extranjero, dependerd del procedimi
contemplade en las leyes internas del pais de ejecucién, o
sus tratados o convenics Internacionales referentes a
ejecucién de sentencias extranjeras, de los cuales sea b
Guatemala.

Dentro de los derechos que pueden ser ejercitados por las par
ante los tribunales de justicia guatemaltecos, aparte del der:
de someterse a decisién arbitral; vy otros derechos que pueden
ejercidos sin intervencién judicial, tenemos:

A) Rescisidn del Contrato (art. 1844 Y subsiguientes C.C.)

B) Revisidn del Contrato {art. 1330 C.C.)

C) Pedir la nulidad relativa del contrato, dentro del plazo de
afios (art. 1312 c.C.)

D) Pedir 1a nulidad absoluﬁa del contrate (art. 1303 cC.c.)

E) Pedir el pago de la cantidad convenida dentro de la clius
indemnizatoria o penal contenida dentro del contrato {art. 1
c.Cc.). .

F) Pedir gque el juez fije proporcionalmente .la cantidad
dinero por concepto de un incumplimiento parcial de

obligacién de 1a contraparte, cuando se ha estipul

clausula indemnizatoria (art. 1438 c.C.}.
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) Retener las arras dadas'en garantia del cumplimiento &g";a
bligacidn, siempre que mediare la culpa de la contraparte en%ﬁ%
nejecucién de sus obligaciones contractuales (art. 1442 C.C.&A
JBxigir 1a indémnizaciénrpor concepto de dafios y perjuicices,
erivados del incumplimiento del contrato (art. 1433 y 1434 C. C.
677 del C, de C.)
JExigir el pago del interés legal, por concepto de dafies y
erjuicios (art. 678 del C. de C.)
)JRetener bienes de la contraparte, cuando los ‘tenga en su
oder, por incumplimiento de obligaciones exigibles (art. 6382
el C. de C.), en caso de que la cosa retenida sea embatrgada
endra derecho a:
»1)Conservar la cosa con el car&cter de depositaric judicial Yy
omar las medidas necesarias, i los bienes pudieron sufrir
escomposicién o pérdida considerable de su valer (incluso pedir
utorizacidén judicial para venderlos si son bienes de facil
escomposicién, o con fecha de vencimiento para su consumo (p.e.
edicinas) _‘
-2)Ser pagado preferentemente, si el bien retenido estaba en sﬁ
oder en razdn del mismo contrato que originég sﬁ crédito.
-3)A ser pagado con relacién al embargante, si la creacidn del
rédito de &ste es posterior a la retencién.
JExigir el pago de toda la cantidad due se de adeuda, cuando se
a caido en mora de un bago, cuando la forma del pago sea por
ractos sucesivos (art. 693 C. de C.)

INo recibir las mercaderias gue no se encuentren de conformidad
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con el contrato (calidad), pudiéndolas reexportar a costaﬁ%ﬁ?
vendedor.

M}No recibir las mercaderias gue haya recibido demis (cantidads.
pudiénde. . reexportarlas, a costa del vendedor.

N)En concordancia con leos dos fltimos incisos, las mercaderias
expdrtadas ¢que hayvan resultado defectuosas o no conformes, s¢

pueden reimportar, a costa del vendedor.
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CAPITULO ITY

LOS US0S COMERCIALES INTERNACIONALES

+ IMPORTANCIA DE SU USOQ:

La Cémara de Comercio Ipternacional {CCI), es un organismb
iernacional gue agrupa a las instituciones nacionales
wesentativas de las diferentes ramas de la actividad econdmica,
rada  en 1919 para servir al desarrolle de las  relaciones
mémicas internacionalesl y en cuya direccién y a fin de crear

"Tdioma Comdn" para un mejor entendimiento entre los
‘erentes Estados, y sus respectivas legislaciones, en materia
wercial, han creado los INCOTERMS, a fin de dar una
lerpretacidn internaciocnal, comin, a todas aquellas relaciones
rerciales devenidas del trafice comercial internacional, con las
1secuentes obligaciones, gue de su uso, en los contratos de
apraventa internacional de mercaderia, deriva. Los INCOTERMS,

caracterizan por 21 uso de siglas o abreviaturas que indican
contenido como el FOB, CIF, FAS, y otros; causa por la cual sg
: denominan "Cléusuiés de precio" (porgue permiten determinar
s elementos que en cada una de ellas, componen el precio'de la
rcaderia), encierra una serie de obligaciones gue deben ser
midas por las partes. Su utilizacidn reduce lé incertidumbre
rivada de la multiplicidad de interpretaciones que las diversas
jislaciones, incluyendo la nuestra, dan a los diferentes
rminos comerciales internacionales; reduciendo de esa forma
5 costos derivados por litigios judiciales o arbitralmente,

i como las pérdidas de tiempo empleado en las. reclamaciones por
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incumplimiento del contrato. Su utilizacién, voluntaria, deteréi
clara y especificamente el momento en que se transmiten los ries
a cada una de las partes, y el momento en que el comprador asu
los gastos de la operacién.

Es sumamente importante conocer con exactitud el significac
los derechos vy obligaciones que acarrea la utilizacién de cada 1
de los INCOTERMS, va gue constantemente las legislacibnes aduané:
Y fiscales se refieren a ellos; en el caso de Guatemala, en
articulo 81 del Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano —CAUCA-
refiere a que el valor para efectos de liguidacién en el pago
los impuestos de importacién de las mercaderias, debe tomarse
CIiF de las mismas; o sea, tomarse el costo de la mercaderia,
valor del seguro internacional y el flete de transporte hasta
puerto de destino convenido con el contrato.

Otro problema gque suele evitarse con el b
entendimiento de los derechos y obligaciones que conceder
las partes, el usc de los INCOTERMS, es el ahorro de tier
¥ dineroc en discusiones sobre determinadas obligaciones
derechos gque las mismas partes, Jla mayoria de las veces
desconocen que puedan tener en determinada transaccidén comerci:
discusién que se evita al utilizar un determinado INCOTERM, G
debe ser el més idéneo para el tipo de compraventa e interés’de !
contratantes; eleccidn gque ﬁependera del coﬁocimiento de 1
mismos, lo que redundard en ahorro de esfuerzos ¥y costos

la operacidn, por ejemplo en la cldusula FAS, el vendedor, pc
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ticién del comprador ¥ a su costa, debe contratar *%1
ansporte; teniendo obligacién el comprador de suministrarl%%;
ortunamente . los datos necesarios para cumplir el trémite)

mo tipo de bdrco, bandera, -lugar de destine, etc.

Por - lo ‘-anteriormente expuesto (puntos de vista
ridico-privado , como de practicas aduaneras y comerciales), no
iede ignorarse, nunca, el contenido y significade de los

irminos comerciales(9), por quien se dedigue a operacicnes de
mpraventas internacionales.
- ORIGEN.Y EVOLUCION DE LOS INCOTERMS: (Internatiomal Chamber of
mmerce Trade Perms).
Las diversas interpretaciones que los comerciantes dakan
los términcs comerciales, hicieron sentir la necesidad de
1ificar dichos términos, por lo que por medio de comisiones de
rabajo en América vy Euroba, se buscaron definiciones concretas.
L primer paso, lo dieron los Estados Unidos de Norteamérica,
L adoptar en- una conferencia celebrada en Nueva York el 16 de
iciembre de 1919, interpretaciones precisas y concretas para
35 términos FOB, FAS y CIF.

. Posteriormente, en el afic de 1920 se codificaron Yy
afinieron los términos FOB vy CIF, los mis comunes en el comercio
undial, nombréndose al efecto un comité qgue redactd un informe
obre ésas cliusulas, el que fue sometido al primer congreso
elebrado en Londres durante el mes de junio de 1921; sin embargo
o fue sino hasta el afio de 1936, cuando la Cémara de Comercio

nternacional publicé las 'reglas para la interpretacién de los
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términos comerciales mds utilizades en el comercio muncii:ié.l‘
recibiendo el nombre de "INCOTERMS 1936". Posteriormente fué£31
revisados en el afic de 1953, a fin de adaptarlos a las practica:
comerciales mds usuales; dicha revisién fue ampliada en el afio
1967 incorperédndose las cldausulas DDP (Delivered Duty Paid)
DAF (Delivered At Frontier); posteriormente en el afic de 1976 =i
incluyd la cldusula "¥OB .AIRPORT"; y, en 1980 se agregd 1
cliusula "FREE CARRIER", y "FREIGHT CARRIAGE AND INSURANGE PAI
TO", siendo que en el afio de 1990 se revisaron los términos
modificaron para hacerlos mas acordes con los adelanto
tecnolégicos referentes al intercambio electrdnico de dato
(EDI), con los cambios del uso de los madios de transport
(técnicas de containerizacidn, manipuleo horizontal en bugue
provistos de rampas de acceso para los eguipos rodantes, o bien
las mercaderias coleocadas sobre remolgues de donde proviene 1
palabra "Reoll on/Roll Off", y también de los bugues portabarcazas
ete.), gque anulan la nocidn de "BORDA"™. De igual manera ocurre e
el caso de los cambios gue se han operado en los asropuertos
como por ejemplo, los carros estibadores, el ascensor, la
bandas, plataformas con rodililos etec. En esta versidn, s
suprimieron los términos FOR/FOT y FOB aeropuerto, y €
reemplazd por el FCA (franco transportista... lugar convenido)
apto para ser aplicado a cualquier tipo ¢ modo de transporte
agregindose la condicidén DDU (Delivery Duty Unpaid -Venta si
impuestos de importacidn pagadas-).

2.1. ENUMERACION INCOTERMS 1590:
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EX WORKS. EXW. EN FABRICA (...Lugar convenido)
FREE CARRIER. FCA. FRANCO TRANSPORTISTA (...Lugar Convenidey:

FREE ALONGSIDE SHIP. FAS FRANCO AL COSTADO DEL BUQUE
(...Puerto de Embarque Convenido)

FREE ON BOARD. FOB. FRANCO A BORDD (...Puertoc de Embargue
Convenido)

COST AND FREIGHT. CFR. COSTO Y FLETE (...Puerto de Destino
Convenido)

CARRIAGE PAID TO. CPT. TRANSPORTE PAGADO HASTA (...Lugar
Convenido de Destino)

DELIVERED AT FRONTIER. DAF. ENTREGADA EN FRONTERA (.. .Lugar
Convenido)

DELIVERED EX SHIP. DES. ENTREGA SOBRE BUQUE (...Puerto de
Destino Convenido)

DELIVERED EX QUAY (BUTY PAID). DEQ. ENTREGA SOBRE MUELLE
(DERECHOS PAGADOS) (...Puertc de Destinoc Convenido)

DELIVERED DUTY UN PAID. DDU. ENTREGADA DERECHOS NO PAGADOS
(...Lugar de Destinoc Convenido)

DELIVERED DUTY PAID. DDP. ENTREGA DERECHOS PAGADOS
{...Lugar de Destino Convenido)

. CARRIAGE AND INSURANCE PAID TO. CIP. TRANSPORTE Y SEGURO
PAGADO HASTA (...Nombre del Lugar de Destino)

. COST, INSURANCE AND FREIGHT. CIF. COSTQ, SEGURQ Y FLETE
" (...Nombre del Puerto de Destino} ‘

LAS DEFINICIONES REVISADAS SOBRE COMERCIO EXTRANJERC AMERICANO
(DRSCEA) :

Las DRSCEA, al igual que los INCOTERMS, 50N USOS
rcantiles internacionales utilizados primordialmente por 1los

merciantes de los Estados Unidos de Nortéamérica, ¥, por ser
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este, la mayor potencia mundial econdmica (individualment
del planeta, es necesario que dentro de la presente te:
dejar, al menos la enumeracidn de tales términos, ya gue nues
pais tiene una amplia relacién comercial, principalmente en
que se refiere a importaciones, y en una cantidad menor, pero
por ellec menos importante, en ‘las exportacion
principalmente en lo gue se refiere a lo gue se con
como '"MAQUILA"(10), ya que diche pais ha bajade 1las tari:
arancelarias para las mercaderias sujetas a dicho régimen.

Las DRSCEA, utiliza siglas parecidas a los INCOTER]
pero las obligaciones que conlleva en varies casos
diferentes, y en otras, parecidas, por los gque hay que te
en cuenta tales obligaciones cuande se utilicen dentro de
contrato de compraventa internacional.
3.1.0RIGEN ¥ EVOLUCION: Las DRSCEA, fueron preparadas y publica
en 1919, y ayudaron grandemente a aclarar y simplificar
practicas en el comercio extranjero de todo el mundo.

En la vigésima séptima Convencidn Nacional sobre Comer
Extranjero de 1940, se reconocid la urgente necesidad de ampl
las Yy revisarlas; fue asi como el 30 de julio de 1541, fue
adaptadas, por un comité conjunto en representacién_de la Cam
de Comercic de 1los Estados Unidos de Norteamérica, Cons
Nacional de Importadores Americanos Inc., Y, ei Concejo Nacio
sobre Comercic Extranjero Inc.; v en 1974 fueron revisadas.

Las DRSCEA, no tienen estatus legal a no ser gue h

legislacién especifica sobre ellas o gue havan sido confirma
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or decisiones de los tribunales de justicia de ese p%sg
Estados Unidos de Norteamérica). Cuande las partes acuerden s@?
so deben manifestar gque utilizan las DRSCEA de 1974 v qué§.
ceptan dichas cliusulas, igual sucede cuando se utilizan los
NCOTERMS 1990, -

Dentro del contrato de compraventa, al utilizarse . las DRSCEA,
ebe de especificarse si .la inspeccibn o certificado de
nspeccidn serd costeado por el comprador o el vendedor, va
ue de guardarse silencioc al respecto, les costos serén por
uenta del vendedor hasta el momento en que el cbmpradér tenga
ue hacerse cargo del movimiente posterior a la entrega de 1a
ercaderia, segln la DRSCEA utilizada; asi misme tiene gque ser
claradas y ponerse de acuerdc con las partes sobre las llamadas
Practicas de Costumbre", ya gue las definiciones no ‘lienan en su
otalidad las cldusulas dentro del contrate de comﬁraventa, sine
olamente una serie de elementos del mismo,
+2. ENUMERACION:

.~EX (Lugar de Origen): déhtro de esta definicién;tgnemos:
- Ex-factoria .

+ Ex-molino

. Ex-Mina

+ Ex-plantacién

» Ex-almacén, etec. (lugar de origén especifico)

»~ F.0.B. (libre a bordo), esta definicién comprende

varias variantes"®

» F.O0.B.(Portador Interior Especifico en el Lugar Interior de
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Embarque Especifico)

B. F.0.B.(Portador Interior Especifico en el Lugar interior d

Embarque Especifico) Fletes pagados hasta (Lugar Especifice d

Exportacidn)

€ . F.0.B.(Portador Interior Especifico en Lugar Interlor 4

Embargue Especifice) Flete Incluido hasta (Lugar Especifico)

D. F.0.B.(Portador Interior Especifico en Lugar Especifico d

Exportacidn)

E. F.0.B. EMBARCACION (Puerto Especifico de Embargue)

F. F.0.B.(Lugar Interior Especificc en el Pais de Importacidn}

3.-F.A.8.(Libre al costado.de la embarcacién), teﬁiendo un

variante:

A, F.A.S5. EMBARCACION (Puesto Especifico de Embargue)

4.- C & F (Coéto ¥y Flete)

A. C & F (Lugar Especifico de Destino)

5.- C.I.F. (Costo, Seguro y Flete)

A, C.I.F. (Lugar Especifico de Destino)

6.,- EX~DOCK (citando puerto de importacién), tiene wvariante
como:

A. EX QUAY (Ex-desenmbarcadero};

B. EX PIER (Ex-malecdn) etc.

Las variantes anteriores de Ex Dock, son raramente utilizad:

para las exportaciones Americanas.

3,3, EQUIVALENCIAS Y SIMILITUDES CON LOS INCOTERMS:

1.- EX, egquivale a Ex Works

2.- F.A.5, VESSEL (designando puerto de expediciodn), egquivale ¢
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rminos F.A.S.
F.0.B. VESSEL (designando Puesto de expedicidn), equivale‘Si;
término F.0.B.
CFR y C.I.F. (designando punte de destino), equivalen con
ligeras wvariantes a los términos CFR vy C.I.F. de 1los
INCOTERMS.
EX-DOCK (citande puerto de Importacién}, equivale a DEQ Duty
Paid, éste es usado por los exportadores Americanos como
sindénimo de EX DOCK, Y de éste se una como variante EX PIER.
F.0.B. (designando un punto interior en el pais de
importacién), equivale al término DELIVERED DUTY PAID (DDP) v
no al F.O.B. de los INCOTERMS.
F.0.B. CAR, equivale al término FCA
F.0.B. WAGON, equivale a FCA de los INCOTERMS.
Ambos equivalentes tendran que agregdrseles la expresién del
lugar concreto de 1la entrega, gque puede ser el punto de

partida o el lugar designado para efectuar la exportacién.
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CAPITULO IIX

COMPRAVENTAS FOB, FAS, CIF ¥ C&F CONTENIDAS EN EI cODIGo

DE _COMERCIQO Y SUS DIFERENCIAS CON LOS INCOTERMS 1990

.= COMPRAVENTA FOB, LIBRE A BORDO . {art. 697 C. de C.)

+«1. CARACTERISTICAS:

.« La mercaderia objeto del' contrato debera entregarse a bordo
el bugue o vehiculo gue ha de transpertarla, en el lugar .y
iempo convenide;

.Los riesgos se transmiten al comprador a partir de la entrega
bordo;

+El Precio comprende: el valor de  la cosa més los gastos,
mpuestqs y derechos gque se causen hasta el momento de 1la
ntrega a bordo al portador;

.2. DIFERENCIAS CON LA CLAUSULA FOB DE LOS INCOTERMS:

.2.1. RESPECTQ AL VENDEDOR: NO INDICA,

.=Que la entrega de la mercaderia puede hacerse en la forma
costumbrada en el puerto de embargue, como ser: gue sé pueda
ejar ‘en el patio de contenedores o bien en bodega portuaria;
-~Que debe dar aviso al comprador, que la mercaderia ha sido
ntregada a hordo, o en la forma acostumbrada en el puerto de’
mbarque; .

la=Que, el documento usual. de 1la entrega, por ejemplo el

onocimiente de embarque, debe ser limpio (sin anotaciones que

anifiesten el estado defectuoso de las mercaderias o su

mbhalaje.);

lheQue, el embalaje y el rotulado del empaque de la mercaderia
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debe ser el usual para el medio de transporte;

E.-Nada respecto a la colaboracidn del vendedor con el comprado:
para la obtencidn de documentos para el transito y/¢
despacho, como el conocimiento de embargue, ceftificado du
origen, tramites consulares, certificados especificos, que sl
por cuenta del comprador. ;

1.2.2. RESPECTO AL COMPRADOR: NO INDICA,

A.~Las obligaciones para obtener las licencias, formalidades °
autorizaciones necesarias para el transito ¥ la importacidn de 1
mercaderia en destino;

B.- La obligacidn de contratar el transporte;

C.- La obligacién de obtener el conocimiento de embardque;
D.~- Qué por los retrasos del bugue o inconvenientes imputables a
barco, gue impida al vendedor entregar la mercaderia, el
comprador se hard cargo de dichos gastos;

E.- Nada respecto al pago de gastos por demorar la informacién a
vendedor, referente a 1la fecha, lugar y nombre de empres
porteadora y barce, gque tiene gue hacer el comprador co
suficiente antelacién;

F.- Nada respecto a que los gastos de inspeccién o similares
son .a cargo del compréﬁor, cuande no son necesarios par
el embarque de la mercaderia, caso éste que los cubririd e
vendedor.

2. COMPRAVENTA FAS. AL COSTADO DEL BUQUE. {art. €98 C. de C.)

2.1. CARACTERISTICAS:

A.- El1 vendedor cumple con su obligacién de entregar. 1
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aderia al colocarla al costado del bugue o vehiculo; eﬁi%;

~¢

r y tiempos convenidos contractualmente;

Los riesgos se transmiten al comprador desde el momento dé
¢ar las mercaderias al costado del bugue o vehiculo;

El precic de la venta comprende el valor de la mercaderia wmés
s los gastos, impuestos y derechos gque se causen hasta el
nto de la entrega al costado del buque.

DIFERENCIAS CON LA CLAUSULA FAS DE LOS INCOTERMS:

1. RESPECTO AL VENDEDOR: NO INDICA,

Nada sobre la obligacién de facilitar la factura comercial y
\ prueba de conformidad estipuladas en el contrato;

La obligacién, cuando es requerida por el comprador ¥y & su
:0 y riesgo, de prestar ayuda para obtener autorizaciones
‘&mites aduaneros, portuarios, fiscales, etc., para concretar la
»rtacidén de las mercaderias;

Que el vendedor correrf con los gastos y riesgos derivados de
itilizacién de lanchones para colocar la mercaderia al cestado

buque; -

Qué cuande por la costumbre del puerto, no pﬁeda poner la
caderia directamente al costado del bugue, sino gue
viamente sea necesario. ponerla en depdsito en el muelle o de

tercerc habilitado oficialmente para realizar servicios
tuarios, debera soportar los gastos de dichos sérvicios;

La obligacién de avisar al comprador de la entrega de 1la
caderia, para gque éste, pueda contratar el seguro;

La cbligacién de prestar ayuda al comprador para contratar el
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transporte;

2.2,2. RESPECTO AL COMPRADOR: NO INDICA,

A.- La obligacidn de conseguir, por su cuenta y riesgo,
autorizaciones, cupos (cuotas de exportacion) etec., y realizar
tramites aduaneros, portu;;ios, fiscales, etc., para concre
la exportacidn de la mercaderia;

B.- La cbligacidén de contratar el transporte y el segur
C.- Que deber& pagar los retrasos sufridos del bugue por
designado;

D.- Que debe pagar por no cumplir con los tramites previos
embarque, y que originen retrasos en la entrega de la mercade
por parte del vendedor;

E.- Que deberd correr con los gastos originades por no cumg
con su obligacién de indicar con suficiente antelacién,
vendedor, los datos del bugue (nombre y fecha de arri
compalfiia etc);

F.- La obligacidn de reémbolsar al vendedor los gastos
certificado de origen, visa consular, etc., que  fue
solicitados por el comprador;

G.- Que tiene obligacidén de aceptar la prueba de la entrega de
mercaderia en los términes y condiciones del contrato.

3.~ COMPRAVENTA CIF. COSTO, SEGURﬁ Y FLETE (art. 699 C. de C.)
3.1; CARACTERISTICAS:

A. El precio de las mercaderias comprende las primas del segurc

los fletes hasta el lugar convenido para gue sea recibida por

comprador.
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1.1. OBLIGACIONES DEL VENDEDOR:
Contratar el transporte;
Obtener del porteador, mediante el pago del flete, el
conocimiento de embarque o la carta de porte respectiva;
Tomar y pagar un seguro, a favor del comprador o de la persona
:que este designe por el total de la mercaderia, que cubra los
riesgos convenidos o los usuales;
Obtener del asegurador la poliza b certificado
correspondiente;
Entregar al comprader o la persona gque este designe, los

documentos mencionados.

.1.2. OBLIGACIONES DEL COMPRADOR
Pagar el precio contra la entrega de los documentos referidos
anteriormente;
Los riesgos se transmiten al comprador desde el momento en que
la cosa objeto del contrato haya sido entregada al porteador.
Cuando el vendedor no contrata el segurc en los términos
convenidos o en los gque sean usuales, respondefé come lo
hubiese hecho el asegurador. Es este casg, el comprador puede
contratar el seguro, descontandc el monto de la prima del
precio debido al vendedor {(art. 703 del €. de C)

2. DIFERENCIAS.CON LA CLAUSULA CIF DE-LOS INCOTERMS:

.21, | RESPECTO AL VENDEDOR: NO INDICA,

‘. Nada respecto a los gastos aduaneros, portuarios, fiscales,

etc.,para dar al porteador una mercaderia de libre exportacidn
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B.- Que el transporte es por la ruta usual, en un buque de{%}pt
normalmente empleado para transportar mercaderia objeto m%hg
zontrato, pudiendo ser, en buque de navegacidn maritima, mecénico,
impulsado por motor o vapor excluyendose los veleros; utilizando 1
ruta habitual.

C. Que el seguro lo debe contratar en las condiciones FPA (Free o}
particular average) (11), debiendo cubrir el valor m&s un io%.

D. Que el vendedor tiene obligacidn de avisar al comprador que i
mercaderia ha sido entrégada a bordo del buque;

E.- Que los gastos por verificacién (de calidad, nmedida, peso
recuento) inspeccién aduanera de calidad y valor, etc., son
cargo del vendedor; )

F.- Nada respecto al embalaje adecuado, ni respecto a marcacid:
del mismo.

3.2,2. RESPECTO AL COMPRADOR: NO INDICA,

A.- Que debe soportar 1los gastos ordinarios por el trénsit
por tercero palises;

B.- Nada respecto a gue debe soportar los gasto ocasicnade
por retraso en el avise, con suficiente antelacidn, sobre 1
fecha del embargue y/o puerto de destino de 1la mercaderia, cuand
tenga ese derecho de eleccidn;

. C.- Nada respecto a la obligacién de aceptaf el documento 4
transporte y del seguro, cuando sea acorde con las estipulacione
contractuales, corriendo égn los riesgos ante su negativa;

D.- Nada respecto a gque debe soportar los gastos necesarios d

inspeccién o similares, no necesarios para la exportacién
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ndo lo hava solicitado expresamente el vendedor.
COMPRAVENTA CF. COSTO Y FLETE (ART. 704 DBEL (. DE C.):

. CARACTERISTICAS: Se aplicaréan las disposiciones anteriormente
indicadas para la venta CIF, con excepcidn de las relativas al
seguro.

‘. DIFERENCIAS CON LA CﬁﬁUSULA CFR DE LOS INCOTERMS:

.1. RESPECTO AL VENDEDOR: NO INDICK, .
Nada respecto a que los gastos por scbreestadfas por culpa del
vendedor, en el puerto de embargque, son a cafgo de éste,.

El vendedor tiene obligacién de dar aviso oportuno sobre el
embarque para que el comprador contrate el seguro
correspondiente; no indiga, que el vendedor pueda entregar la
pdliza, o bien otra prueba de 1la cobertura gue sea
directamente reclamable por el comprador; tampoco hace mencién
que, salvo acuerdo en contrario, se contratara la cobertura
minima del Institute Cargo Clauses del Instituto Asegurador de
Londres o cualqguier otro conjunto de clausulas similares.
Siendo la cobertura minima, del seguro, el precio mas un 10%
que serd concertado en.la momeda del contrato.

Tampoco se indica que la cobertura de los riesgos no incluidos
en las condiciones minimas, deban acordarse entre las partes.
Nada respecto a los gastos aduaneros, portuarios, fiscales,
etc., para entregar al porteador una nmercaderia de libre
exportacidn;

Nada respecte a que los gastos por la descarga de 1la

mercaderia en destino, son por cuenta del vendedor;
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E.- En las condiciones éFR vy CIF, el vendedor estéa cbligadd
embarcar la mercaderia por lo gue no debe entregar
comprador un documento de transporte con la condic
"Recibido para Embarque". En el caso de que esta condicidn
aceptada por las partes, los riesgos se transmiten con la entr
al transportista y nc en el cruce de la borda del buque;
F.- Que debe entregar al comprador, un conocimiento de emban
"Limpio"; ya gque de lo contrario. al agregarse en el mi
clausulas sobréaﬁadidas que indican defectos de las mercaderias
sus embalajes,rrepresentaré un incumplimiento del vendedor;
G.~ ¥, en general, todas 1las diferencias apuntadas para
clausula CIF; sin lo referente al seguro.

4.2.2. RESPECTOIAL COMPRADOR: NO INDICA,

A.- La obligacidon de aceptar la mercaderia entregada en
.condiciones pactadas y recibirlas del transportista en el puertc
destine, en las condiciones contempladas en el conocimiento
embarque (a borde, en el gancho, en el muelle.);

B.- Nada respecto a pagar los tributos y demds gast
originades por la wmercaderia para su eventual trénsite
otros paises y el despacho de importacidn en destino;

C.- ¥y, en general, todas las contempladas en 1la comprave

CIF.
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1¢.

11.

entre partes cuyos establecimientos comerciales se encuentr¢
en Estados diferentes; b) en todos los demads casos en-qi
exista conflicto entre las leyves de Estados diferentes, at
ser que dicho conflicto entre las leyves exclusivamente de ur
estipulacién de las partes acerca de la Ley aplicable y at
guando vaya acompafiada de la designacién de un tribunal
drbitro.

Dentro del concepto de "Términos Comerciales", se comprend:
también la "Definiciones Revisadas Sobre Comercic Extranje:
Americano” (DRSCEA) gque veremos en el punto 3. de esi
capitulo, cuvas siglas en muchos casos son iguales a It
INCOTERMS, pero su contenidc, la mayoria de las veces, S¢
diferentes. También se concluyen dentro de los térming
comerciales otros usos mercantiles utilizados por 1l
comerciantes a nivel mundial, pero que no son objeto de I
presente tesis. ’

LEY DE FOMENTO Y DESARROLLO DE LA ACTIVIDAD EXPORTADORA Y I
MAQUILA. Decreto del Congreso de la Repiiblica numero 29-89,.
REGLAMENTO DE LA LEY DE FOMENTO Y DESARROLLO DE LA ACTIVID?
EXPORTADQORA Y DE MAQUILA, Acuerdo gubernativo numero 533-f
modificado por el Acuerdo Gubernativo numero 12-97.
REGLAMENTO PARA LA CONSTITUCION DE GARANTIAS DE LA LEY I
FOMENTO Y DESARROLLO DE LA ACTIVIDAD EXPORTADORA Y DE MAQUILZ
Acuerdo Gubernativo numero 943-90.

La condiciones FPA de los seguros, tienen por finalid:
cousiderar en el precio CIF las obligaciones minimas para ¢
vendedor, por lo gue la cobertura de los riesgos no incluide
en las condiciones minimas deben acordarse entre las parte:
En estos seguros se evita poner +términos ambiguos cor
"riesgos habituales", "todo riesgo" etc.
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CONCLUSIONES:
La compraventa internacional de mercaderias, se da
o hay desplazamiento de los bienes de un pais hacia otro.
La grah mayoria de ©paises no exigen el formalismo
el contrato de compraventa internacional se haga constar por
ito, pero debide a los miltiples litigios que ocasiona el
mplimiento de sus clausulas, es recomendable gue el mismo
te en forma escrita.
La capacidad para obligarse como comprador o veﬁdedor, en un
rato de compraventa internacional de mercaderjias, depende
Derecho Nacional de cada uno de los contratantes.

El precio como elemento real, del contratc de compraventa

rnacional de mercaderias, debe ser plenamente
blecido dentro del mismo, va gue cuando se conviene un
io deternminable o un precio abierto, puede originar

lemas para' las partes al momento de determinarlo.

El lugar de pago del precio, otro elemento réal del

rate de compraventa . internacional de mercaderias, es el‘ de
entrega de las mercaderias o bilen de -los documentos gue

ran a las mismas (carta de porte, lconocimiento de

rgue, carta de porte aérea=~todos titulos representativos de

mercaderias=).
El tiempo de pago " del precio de la compraventa
ar_nacional de rﬁercaderias , dependendera de la confianza

‘e las partes, del tipo de bienes y del monto de la venta,
.ndose dar page a corto plazo, mediano y 1argo- plazo;
mismo dependera del JINCOTERMS u otro uso mercantil
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utilizado en el contrato.
7.~ El medic de pago mids importante utilizado por los comerciani
en las transacciones internacionales, es el crédite documentar:
el que gueda formalizade a través de una Carta de Crédito.
8.~ Dentro de nuestro ordenamiento juridice, el contrato
compraventa internacional de mercaderias, es un contrato Atipis
¥a que no se encuentra especificamente regulado.
9.~ Respectoc a 1la Ley aplicable al contrato de compravel
internacional de mercaderias, dependeri del mutuo acuerdo .en
los contratantes; pero, si han guardado silencio al respeci
dependerid de las normas de derecho Internacional vigentes en c:
uno de Jlos Estados de las partes contratantes. Guatemala, por
ser parte ni de la CNUSCCI, ni de CNUSPMCIM, ni de la Convenc!
de la Haya de 1985, aplicara las Normas Internaciona!
contenidas en el Cédigo de Bustamante.
10.- La interpretacidn del contrato de compraventa internacier
de wmercaderias, se hard segln las reglas de interpretac!:
contenidas en la Legislacidn aplicable al mismo.
11l.~ La importancia del uso de los INCOTERMS, dentro del contr:
de compraventa internacional de mercaderias, es sumamer
importante, ya que éstos al contener cbligaciones preestablecic
para ambas partes redundard en un ahorro tanto de plétic
precontractuales, como de costos en posibles discusiones sol
incumplimientos de las respectivas obligaciones, puesto que da:
a los &arbitros o jueces elementos de prueba suficientes p:
emitir el Laudo o sentencia correspondiente,
12.- Los INCOTERMS, contienen disposiciones precisas socbhre
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itrega de la mercaderia, el traspasoc de los riesgos, los céﬁtos
le deberé soportar cada una de las partes, el tipeo de embalaje¢
I carga en depbsito, el transporte en origen, los trémiteé:
luaneros de exportacidn, el seguro internacional, el transporte
iternacional y otras disposiciones seglin sea el INCOTERM
:ilizado.

l,= Los INCOTERMS, guardan silencio respectc a la propiedad de
18 mercaderias, la Ley' aplicable al contrato, momento de
:wrfeccionamiento, interpretacién de las normas contractuales,
1lidez, capacidad de las partes para contratar, incumplimiento de
18 cbligaciones y la forma juridica de resclver leos litigioes,
31 mismo guarda silencio respecte a los recursos de gue gozan
is partes por motivos de incumplimiento. Los anteriores puntos
sberan constar dentro del contrato

1.- La importancia de los usos Internacionales en materia
smercial, es innegable e incuestiocnable, ya gue los mismos son
roducto de las continuas précticas de los comerciantes en sus
ransacciones comerciales, por  lo . que las Legislaciones
merciales de todeos los paises del mundec deberdn contemplarlos
MO alg6 real y susceptible a constantes modificaciones.

5.- Las compraventas FOB, FAS, CIF, y C&F, contenidas eh nuestro
. de C., en la forma.en.que son descritas las obligaciones que
as mismas contemplan para cada una de las partes, se encuentras a
2 saga respecto a los INCOTERMS 1990, va que no contienen una
iversidad de obligacicnes que son partes de é&stos, y gue su
tilizacién deviene obsoleta segiin las practicas comerciales

ctuales; asi mismo su utilizacién en un contrato de compraventa
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internacional de mercaderias podria acarrear confusisn para Ia
partes, puesto que dentro del mismo se tendria que hacer constar d
manera expresa que se trata, por ejemplo del FOB contenido en e
C. de C. de la Reptiblica de Guatemala, por lo que estariamc
utilizando términos que no tienen cardcter Internacional, puest
que dicha compraventa solamente tiene ciertos aspectos del FQ
utilizado por los comerciantes, mundialmente reconocido

través de los INCOTERMS. La utilizacién de cualguiera de 1la
compraventas due aparecen en nuestro C. de C., en un contrato d
compraventa Internacional de mercaderias, es posible, pero iri
en contra del ahorro de costos, ya gue dichos términos seria
desconocidos por la otra parte, Y se tendrian gque realiza
discusiones entre ambas para dejar en claro aguellas obligacione

que no estén contenidos en ellos,
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RECOMENDRCIONES:

8i bien es cilerto que pocas legislaciones del mundo eﬁ#an—

&) contrate de compraventa internacional de mercaderias,.
n por escrito, se reco;nie.nda gue asi se haga, debido a los
igios que se originan por incumplimiento del mismo, pueste gque
esa forma se tiene una prueba contundente para demostrar o
damentar el derecho sobre el cual se exige determinado
plimiento, © bien, su equivalente en concepte de dafios o
juicios.

La utilizacidn de los INCOTERMS, dentro de lags cliusulas del
trato de compraventa internacicnal de merecaderias, debe de
lizarse por las partes a fin de ahorrar costos en cuanto a
cusiones sobre obligaciones, ya gue los mismos contemplan
as de wuna manera bastante amplia y seglin las précticas mas
unes empleadas por los comerciantes en todo el mundo.

Que 1la USAC, haciendo uso del dereche constitucional de
ciativa de 1ley, consagrade en el articule 174 de 1la Carta
na, proponga ante el Congreso de la Repblica, anteproyvecto

Ley a fin de abrogar'_las éompravantas FOB, FAS, CIF, y
'y contenidas en los articulos 697 al 704 del C. de C. y sean
tituidas por una nofmatividad més acorde con las practicas
erciales a nivel mundial, come son los INCOTERMS, o las
'CEA  (USOS MERCANTILES), puesto gque é&stos se modifican
Stantemente, seglin las necesidades conerclales o Dbien los
nces ¥y modificaciones en las practicas mercantiles mundizales.
ho ante proyecto de 1ey, se encuentra como addendum a la
sente.

‘91



4.=- Que la USAC, haciendo uso del DbDerecho Constitucioi
. mencionado en el punto anterior, recomiende al Congreso de
Repliblica y al Presidente de la Repiblica comec &rgano superior ¢
Organismo Ejecutivo, que Guatemala se adhiera y ratifique

CNUSCCI, ya gue la misma es una Ley para muchos de los paises ¢
los cuales nuestro Estado tiene relaciones comerciales 1
importantes; v, al ser parte de la misma, tendriamos 1
Legislacién comin en materia de compraventa internacional;

evitariamos las dificultades gque surgen come consecuencia de |
reclamos, ya que los jueces o los arbitros llamados a dilucida;
solucionar las controversias tendrian en ella una base jurid:

comln en gue basar sus decisiocnes.
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ORGANISMO LEGISLATIVO
CONGRESO DE LA REPUBLICA DE GUATEMALA
DECRETO NUMEROQ
El Congreso de la Repiblica de Guatemala

CONSIDERANDO:
ue los usos mercantiles internacional son producto de 1las
dcticas y necesidades de los comerciantes en sus actividades
ofesionales, y contemplan ciertas obligaciones necesarias en
s compraventas mercantiles, las gue varian segén el uso
ilizado por las partes. Los Términos Internacionales de
mercio -INCOTERMS- asi como las Definiciones Revisadas Sobre
mercio Extranjero Americano, son codificaciones hechas, una,
r la CAmara de Comercio Internacional; vy la nltima, por
'ganizaciones de comercio Americanas, para regular de una forma
mogéneata utilizacidn de los Usos mercantiles dentro de las
Ausulas  contractuales en la compraventa internacional.

CONSIDERANDO:
lte la Legislacidn en materia de compraventas internacionales,
y debe - ser encuadrada én.una normatividad rigida, debido a que
ia  actividad - se encuentra en constante cambio, motivado por
s necesidades y practicas domerciales;‘que asi lo exigen; éomo
msecuencia de lo anterior, el * encuadramiento juridico
mtempladoe  en el Cédige de Conmercio, no responde a dicha
;talidad porqgue 1las cowmpraventas reguladas en los articules
37 al 704 de dicho cuerpe legal, no reflejan fielmente lo gque
s comerciantes a nivel mundial comprenden come términos FOB,

\S, CIF, ¥y C&F, por lo gue deviene su inmediata actualizacién y

apliacidn.



POR TANTO
En ejercicic de 1las -atribuciocnes que le confiere el art%bﬁl
171, literal a) de la Constitucién Politica de 1la Repfiblica d

Guatemala,

DECRETA:

Articulo 1 .~ Se abrogan los articulos del 697 al 704 del Cédig

de Comercio.

Articulo 2 .- Se agrega el articulo 696 BIS, el cual gqued
asi:
"Articulo 696 Bis. cCuando se empleen, en los contratos d

compraventa internacional de mercaderias, Usos Mercantile
aceptades mundialmente, las obligaciones a que estén sujeta
las partes, seré&n aguellas que comprendan tales Usos."

Articulo 3 ,- El presente decreto entrard en vigencia ocho dis

después de su publicacidén en el Diarioc Oficial.

- PASE AL ORGANISMO EJECUTIVO PARA SU SANCICON,
PROMULGACION Y PUBLICACION. DADO EN I
PALACTO DEL ORGANISMO LEGISLATIVO, EN LA CIUDAD DE

GUATEMALA A LOS DIAS DEL MES DE ' DE 1,997

96



BIBLIOGRAFPIA

Adame Goddard, Jorge

Broseta Pont, Manuel

Camara QOficial, Industria

y Navegacién de Barcelona

Cervantes Ahumada, Raul

Diaz Bravo, Arturo

Frataloc¢chi, Aldo

97

El contrate de Compravent%-
Internacional. Universidad
Autdnoma de México. McGraw-
Hill. Interamericana de México,

S.A. de C.V. 1,994.

Manual de Derecho Mercantil.
Editorial Porrua S.A., l1l%ava.

Edicidn 1985, México D.F.

La compraventa Internacional ¥y
los INCOTERMS. 3ra. edicién.

1984.

Derecho Mercantil Editorial
Herreroc S.A. México 4a. Edicién

1984.

ContratosMercantiles. Tercera

edicién. Harla México 1983,

INCOTERMS Contratos y comercio
Exterior. La Compraventa
Internacional de Mercaderias.

Ediciones Macchi 199%4.



10

11

12,

Garrigues, Joaquin

Garro, alejandro M.

Halperin, Isaac

Herrera Ydafiez, Rafael

Olvera de Luna, COmar

Rocco, Alfredo

98

Cursoc de Derecho Mercantfﬁ
Editorial Porrua. S.A., Méxic

1987.

Arbitraje Comercial y Laboral e
América Central. Transnationa
Juris

Publicationes Inc

Ardsley-On-Hudson. NY 1990.
comercial

Curso de Derecho

Ediciones de palma. Bueng

Aires. 1987.

Valoracién de Mercancias
Efectos Aduaneros. Centro 4
Publicaciones, Ministerio d
Economia y Hacienda. Madrid
Espafia 1988
Contratos Mercantiles
Editorial Porria México, 1982
Principios de Derecho Mercantil
México, editorial Nacional 1947

Libro I.



Rodriguez Rodriguez, Joaquin

Rodriguez Villatoro,

Hilda Violeta

Visquez Martinez, Edmundo

Villegas Lara, Rene Arturo

99

Derecho Mercantil. Editdrial
2
Porrua S.A. Tomo II. 15&?@.

Edicién 1985, México D.F.

Lectura Seleccionada y Casos de
Derecho Civil IV. Editorial de
la Cooperativa de Ciencia

Politica R.L. de la USAC.

Instituciones de Derecho
Mercantil. Serviprensa C.A.

Guatemala C.A. 1978.

Derecho Mercantil guatemalteco.
Segunda Edicién. Instituto de
Investigaciones Juridicas ¥y
Sociales. Pacultad de Ciencias
Juridicas g Sociales,
Universidad de San Carlos de

Guatemala, Guatemala 1985.



LEYES CODIGOS Y REGLAMENTOS DE LA REPUBLICA DE GUATEEAﬁgf

-

Constitucidén Politica de la Repiiblica de Guatemala, Decreto
la Asamblea Nacional Constituyente del 31 de mayo de 19

reformada por el Acuerdo Legislative 18-93.

Ley del Organismo Judicial, Decreto 2-89 del Congreso de

Reptiblica de Guatemala.

Cédigo de Comercic de Guatemala. Decreto numero 2-70

Congreso de la Repiiblica de Guatemala.

Cédigo Civil. Decreto-~Ley Numero 106 del Jefe del Gobierno

la Repiblica de Guatemala.

Codigo Procesal Civil y Mercantil. Decreto Ley numers 107

Jefe de Gobierno de la Repiblica de Guatemala.

Ley de Arbitraje. Decreto numerc 67-95 del Congreso de

Rgpﬁblica de Guatemala.

Cédigo de Derecho Internacional Privado. Aprobado por
Decreto numero 1,575 de 1la Asamblea Legislativa de

Repﬁblica de Guatemala.
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Cédigo Aduanero Uniforme Centroamericano (CAUCA). Aprobadci por
el Decreto Ley numero 169 del Jefe de goblerno vy ratificaaq

por Acuerdo Gubernativo de 17 de marzo de 1,964.

Reglamento al Cddigo Aduanero Uniforme Centroamericano
(RECAUCA), aprobado por Acuerdo gubernativo del 11 de marzo de
1,966.

Legislacién Centroamericana Sobre el Valor Aduanero de las
Mercancias (Anexo B del Convenio Sobre el Régimen Arancelario
¥ Aduanero Centroamericano)}, aprobado por el Decreto Ley

numero 147-85 del Jefe de Estado.

DICCIONARIOS, DOCUMENTOS ¥ PUBLICACIONES ESPECIALIZADAS

INCOTERMS CCI 1,990 (paria 1991) 201. Cédmara de comercio

Internacional publicacién de la CCI numerc 460.

Gran Enciclopedia del Mundo. Durvan. S.A. de Ediciones

Bilvao. Tomo numero 4.

Manual de Distribucién Fisica de las Mercancias para la
Exportacidén 2do. Volumen Centro de Comercio Internacional

UNCTAD/GATT.1988.
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INCOTERMS. Reglas Internacionales para la Interpretaci@g de
los Términos comerciales. Publicacién de la CCI. Tra&ﬁéid:
por FELABAN ( Federacién Latinoamericana de Bancos). 198??

colombia. Folleto.

Aspectos Legales del Comercio Exterior. Come Agencias
Gubernamentales de promocién del Comercio y Organismos de]
Sector Privado puede asistir a 1los Exportadores «

Importadores. Ginebra 1984 CCI UNCTAD GATT. Folleto.
Ejercicios sobre los INCOTERMS. CCI UNCTAD GATT. Folleto.

Diccionario de Derecho Usual. guillermo Cabanellas. 1lla.
Edicién. Editorial Heliasta S.R.L. Buenos Aires Republics

Argentina 1976.
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